PREDHOVOR

»Zmyslom $tudia ekondémie nie je osvojit si hotové odpovede na
ekonomické otdzky, ale naucit’ sa, ako sa nedat’ oklamat’ ekonémami.*

J. Robinsonova

Cielom ucebného textu, ktory sme nazvali Zaklady ekonomie I. je
vyklad jednej zcCasti ekonomickej tedrie — mikroekondomie. Obsah
ucebného textu reSpektuje zaradenie Zakladov ekonémie 1. do Studijnych
programov ,,Aplikovana etika* ako povinné¢ho predmetu v rozsahu jeho
semestrovej vymery vyucby. Pri tvorbe ucebného textu boli vyuzité
niekol'’koro¢né skusenosti z vyucby predmetov Zaklady ekonomiky I. all.
na Fakulte humanitnych vied Univerzity Mateja Bela. Mozno ho vSak
odporudit’ aj pre d’alsie Studijné odbory, v ktorych sa zaklady ekondmie
vyucuju.

Ucebny text vychadza zo Standardnych osnov vyucby ekonomickej
teorie na vysokych skolach a je odporacany najmé pre bakalarske $tadium
neekonomického zamerania. Z tohto hladiska ma ucebny text niektoré
Specifickeé Crty.

Jednotlivé kapitoly uéebného textu podavaju zjednoduseny a l'ahSie
pristupny vyklad ekonomickych javov aprocesov, nastroje a metddy
kvantitativnej analyzy sa vyuzivaji len v nevyhnutnej miere tak, aby boli
uzitocnou pomdckou pri odhal'ovani vzajomnych ekonomickych suvislosti.
Sluzia tiez overovaniu a upevneniu ziskanych poznatkov pocas Studia.
Uvedena skutocnost vSak neznizuje poziadavky na samostatné
a dopliujuce §tadium s dorazom na individudlny a tvorivy pristup
k skimanym problémom.

Struktira uéebného textu pozostiva z 10 kapitol, ktoré si vnitorne
Clenené na podkapitoly. Kazdd kapitola ma svoj struény uvod, ktory
obsahuje vyznam aciel’ skimaného problému. Za kazdou kapitolou
nasleduju otazky na diskusiu, ktoré by mali byt predmetom samostatnej
prace Studenta a konzultacii s vyucujiicim predmetu.

Zelam vietkym CitatePom a najmi $tudentom, ktorym je text uréeny
vel’a trpezlivosti a odvahy pri zvladani jednotlivych tém, ktorych cielom je
rozvoj samostatného ekonomického myslenia.
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UVOD DO EKONOMIE

1. UVOD DO EKONOMIE

Uvod do ekonomie sleduje ciel’ pochopit vyznam ekonoémie ako
spolocenskej vedy, jej Kkategoridlneho aparatu, clenenia, metod
a metodologickych tskali. Funkcie ekonémie aich rozliSenie zohrdvaju
vyznamnu ulohu pri pochopeni miesta ekonomie v spoloc¢enskych vedach
vobec, ale aj jej vzt'ahu k hospodarskej praxi.

Struény nacrt vyvoja ekonomického myslenia sluzi na lepSie
pochopenie procesu diferenciacie ekonomickej vedy, poznanie historickych
suvislosti formovania teoretickych nazorov, ktoré vyznamne ovplyvnili
formovanie su¢asného ekonomického myslenia a praktického napredovania
jednotlivych ekonomik.

1.1 Predmet a metodologia ekonomickej teorie

Ekonomia je spolocenska veda, ktora skiima hospodarske aspekty
zivota  spoloCnosti, motivy aspdsoby rozhodovania jednotlivcov
o alternativnom vyuziti zdrojov. Zaklad ekonémie ako vedy polozil
Adam Smith vo svojom diele ,Pojednanie o podstate a pdvode
bohatstva narodov* v roku 1776.

Predmet skumania ekondmie byva vymedzovany rozne. Medzi
najznamejsie definicie patria:

e ckondmia skiima vyrobu a vymenu tovarov,

e ckondmia je veda o obchode medzi krajinami,

e ckondmia je veda o peniazoch, kapitale a bohatstve,

e ckondmia skuma vztahy medzi I'udmi v procese vyroby, vymeny,
rozdelovania a spotreby.

S najobsaznejSiou definiciou ekonémie sa stretivame v ucebnici P.
A. Samuelsona a W. D. Nordhausa: ,,Ekonémia je veda o tom, ako
spolo¢nost’ vyuZiva vzacne zdroje na vyrobu uZzitoénych tovarov a ako
ich rozdeluje medzi rozlicné skupiny Pudi.“ (Samuelson, P. A.,
Nordhaus, W. D., 2000, s. 4).

Ekondémia ako spolocenska, historicka a abstraktnd veda sa vyvijala
v roznych pradoch a smeroch, ktoré odrazali a odrazaji rozne teoretické
pristupy, rdzny stupeil poznania spolocenskej reality a podmienky
prislusnej doby.

V sucasnosti  rozliSujeme  mikroekonémiu  a makroekondémiu
z hladiska rozsahu skumania ekonomickych javov a procesov, ako aj
pozitivnu a normativinu ekondémiu podl'a metodologického pristupu, ktory
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je prevazne uplatiiovany pri skimani javov a procesov. Ako ktorékol'vek
Clenenie celku na jednotlivé Casti, aj Clenenie ekondmie je relativne.

Mikroekonomia sa zaobera spravanim jednotlivych ekonomickych
subjektov, skima tvorbu cien, fungovanie jednotlivych trhov aich
zakonitosti.

Makroekonémia skiima fungovanie ekonomiky ako jedného celku.
Zaobera sa narodohospodarskymi javmi, spotrebou, investiciami, inflaciou
a dal§imi veli¢inami, ktoré ovplyviuji chod ekonomiky. Clenenie
ekonomie na mikroekonémiu a makroekonémiu je relativne aj preto, Ze ani
jedna z tychto Casti sa nemoéze vyvijat' samostatne, izolovane. Vysledky
a poznatky mikroekonomie slizia  na lepsie pochopenie
narodohospodarskeho celku anaopak poznanie podstaty a mechanizmu
fungovania celku sluzi na odhalenie zvlastnosti, ktoré sa prejavuju v jeho
jednotlivych castiach.

Clenenie ekonémie na pozitivnu anormativnu  zohladiiuje
metodologicky pristup k skimaniu ekonomickych javov a procesov.

Pozitivna ekonémia popisuje ekonomické javy také, aké
v skutoCnosti s, zaobera sa napriklad tym, ¢o je to inflacia,
nezamestnanost’, Statny rozpocet a podobne.

Normativna ekonémia sa opiera o poznatky pozitivnej ekondmie
askuma ekonomickl realitu taku, akd by mala byt. Hovorime, Ze
normativna ekondmia uplatituje hodnotové sudy anedava jednoznaéné
odpovede na rieSenie ekonomické problémov.

Medzi pojmami ekonémia a ekonomika existuje rozdiel, ktory si
nie vzdy dostatoéne uvedomujeme. Ekondémia je pojem pre oznacenie
vedeckej teorie, systematického suboru poznatkov a teoretickych navodov
na rieSenie redlnych hospodarskych problémov, zatial ¢o ekonomika
predstavuje konkrétnu praktickt ¢innost’ alebo hospodarsku prax.

Vysledkom skimania ekondémie st vedecké pojmy — kategorie.
Prikladom ekonomickych kategdrii je: mzda, zisk, urok, pracovna sila,
nezamestnanost’ a podobne.

Kategorie st logické wuzlové pojmy, ktoré vyjadruju
najpodstatnejSiu stranku ekonomickych javov a procesov.

Délezité miesto v skimani ekonoémie zohravaju ekonomické zakony,
ktoré maju objektivny, od vole I'udi nezavisly charakter.

Ekonomické zakony vyjadruju podstatné, neustile sa opakujice
stvislosti medzi dvoma alebo viacerymi javmi  a procesmi.
K ekonomickym zdkonom patria napriklad: zdkon vzacnosti, zadkon
ekonomie Casu, zakon ponuky a dopytu a d’alSie.
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Ekonomia, podobne ako ktorakol'vek ina vedna disciplina vyuziva
cely rad metdd. Metédy mozno zjednoduSene oznacit’ ako techniky alebo
nastroje, pomocou ktorych odhal'ujeme podstatu a pri¢inné stvislosti javov
a procesov. Medzi najznédmejSie metody skiimania ekondmie patria:

o metoda vedeckej abstrakcie,
analyticko-syntetickd metoda,
induktivno-deduktivna metoda,
metoda komparacie,
logicko-historicka metdda,
metdda pozorovania,
Statisticko-matematické metddy a d’alsie.
Konkrétne pouzitie metdd zavisi od ciel’a a rozsahu skiimaného javu
alebo procesu.

Vyber vhodnych metdd a ich kombinécii je jednou z najzlozitejSich
Casti celého procesu skumania ekonomického zivota. Metddy, pouzivané
ekonémiou sa neustale vyvijaju a zdokonal'uju. Sucasne sa ich pouzitie
stava stale narocnejSim, nakolko samotny realny ekonomicky zivot je
vysledkom zlozitych vézieb, dynamicky sa vyvijajucich vzajomnych
vztahov a ich pri¢innych stvislosti.

Ekondémia plni viaceré funkcie. Medzi najdolezitejsie patria:

e teoreticko-metodologicka funkecia,
e poznavacia funkcia,
e pragmaticka funkcia.

Pod teoreticko-metodologickou funkciou rozumieme skutocnost’,
7ze ckondmia je teoretickym a metodologickym zakladom pre cely rad
dalsich ekonomickych vied, ako su usekové ekonomiky, prierezové
ekonomiky, priestorova ekonomika a d’alsie.

Poznavacia funkcia spoc¢iva v odhalovani a vysvetlovani podstaty
ekonomickych javov a procesov a vo formulacii ich vzajomnych stvislosti
aj prostrednictvom ekonomickych zékonov.

Pragmaticka funkcia znamena, Ze ekonomicka tedria a jej vysledky
poznania slizia hospodarskej praxi, poskytuji navod na praktické rieSenie
problémov. Overovanie teoretickych poznatkov a odpori¢ani hospodarskou
praxou slizi spédtne rozvoju ekonomickej tedrie a formulacii novych
pristupov a moznych rieSeni.

Ekondémia v procese skiimania ekonomickych javov a procesov
nardza na cely rad metodologickych uskali (nastrah). Medzi najznamejsie
metodologické uskalia patria:

e predpoklad ,ceteris paribus®,
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omyl ,,post hoc*,

omyl kompozicie a dekompozicie,
subjektivita,

neurcitost’.

Predpoklad ,,ceteris paribus® (ostatné premenné nezmenen¢, za inak
nezmenenych podmienok) je najcastejSie pouzivany pri skimani zlozitych
ekonomickych javov, kedy je nevyhnutné abstrahovat’, nevSimat’ si menej
podstatné znaky daného javu, alebo o nich uvazovat’ ako o znakoch, ktoré
dany jav neovplyviujt, st stale, nemenné. Takyto predpoklad je mozny
anevyhnutny len v teoretickej rovine a v naSom mysleni a na urcitom
stupni skumania daného javu. Nebezpecenstvo uplatnenia predpokladu
,ceteris paribus® spociva v tom, Ze nespravnym usudzovanim o nemennosti
uréitej premennej mozno dospiet’ k chybnym zaverom.

Omyl ,,post hoc“ (potom, teda, preto) upozoriuje na ¢asti chybu
v logike skiimania, ktord znamena zdmenu priciny a nasledku. Kazdy jav
alebo proces ma svoje priciny a vedie k urcitym nasledkom. Najcastejsie sa
uvadza priklad omylu ,,post hoc®, podl'a ktorého, ak jav A predchéadza javu
B, neznamena to, ze jav A aj zapricinil vznik javu B.

Omyl kompozicie a dekompozicie znamena reSpektovat
skutocnost’, ze ak je nieCo platné a zakonité pre Cast’ celku, nemusi to byt
platné a zdkonité aj pre celok anaopak. Priklady takéhoto usudzovania
a nasledného vyvodzovania zaverov poskytuje nielen samotna teoria, ale aj
realny hospodarsky a kazdodenny Zivot.

Subjektivita sa spaja s problémom presadzovania vlastného nazoru a
usudku, ako vysledku poznania, ktory povazujeme za jediny spravny,
pricom ho nekonfrontujeme a neupravujeme na zaklade poznania nazorov
a poznatkov inych.

Neurd¢itost’ je prirodzena vlastnost’ ekonomickych javov a procesov,
s ktorou treba pocitat’ pri odhalovani ich podstaty a najmi pri formulécii
zaverov a odporucani.

Metodologické tiskalia je potrebné nielen dokladne poznat), ale sa im
aj prezieravo vyhybat.

1.2 Struény vyvoj ekonomického myslenia

Ekonomicka veda sa vyvija dlhodobo ajej pociatky siahaju do
obdobia staroveku. Prvé zmienky, uvahy o ekonomike a ekonomickych
javoch nachddzame uz v dielach starovekych myslitel’ov, filozofov,
napriklad u Xenofona, Aristotela a dalSich. Charakteristickym znakom
nositel'ov tychto myslienok, ktoré eSte nepredstavovali ucelent1 a utriedenu
sustavu poznatkov je, Ze venovali pozornost’ delbe prace (Platon 427 — 347
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p.n.l.), stkromnému vlastnictvu a vymene tovarov prostrednictvom penazi,
uzitkovej hodnote a vymennej hodnote tovarov (Aristoteles 384 — 322
p-n.l.) a ekondémiu chapali ako vedu o zakonoch domaceho hospodarstva.

V obdobi stredoveku je najznamejSou tedriou scholastika (T.
Akvinsky 1225 - 1274), ktord bola spojenim krestanskej vierouky
s aristotelovou filozofiou. Najvacsi prinos predstavuje ucenie mnicha
Akvinského o tzv. ,,spravodlivej cene®.

V obdobi novoveku sa rozvija teoreticky a prakticky prad
ekonomickych nazorov — merkantilizmus (16. — polovica 18. storocia)
najmi vo Francuzsku a Anglicku. Zakladom merkantilizmu bolo ucenie
0 obchode a peniazoch, o vyzname drahych kovov. Za bohat( krajinu bola
povazovana ta krajina, ktora dosahuje aktiva zo zahrani¢nej vymeny aj
pomocou ciel a obmedzeni. Merkantilizmus rozliSujeme rany (monetarny)
a rozvinuty (manufakturny). Hlavnymi predstavitel'mi merkantilizmu boli
v Anglicku T. Munn avo Francizsku J. B. Colbert. Podstata
merkantilizmu spociva v tom, ze hl'ada zdroj bohatstva v obchode, vymene,
tazbe a ziskavani drahych kovov, zcoho je odvodeny aj nazov tohto
ucenia.

Rozsiahlejsie  teoretické  pojednania o bohatstve  a podstate
fungovania narodnych hospodarstiev stvisi sucenim fyziokratov.
Fyziokratizmus (nadvlada prirody) sa formuje najmd vo Franctuzsku
v druhej tretine 18. storoc¢ia. Fyziokrati presuvaji pozornost’ skumania do
oblasti vyroby, odmietaji povySenie penazi a obchodu a za zakladny zdroj
bohatstva povazuji pol'nohospodarsku vyrobu. Hlavnym predstavitelom
fyziokratizmu bol F. Quesnay (1694 — 1774), ktory chapal ekonomicky
organizmus ako organizmus l'udsky (nebol ekonom, ale lekar), formuloval
koncepciu prirodzeného poriadku, slobody a sukromného vlastnictva a za
jedinu produktivnu pracu povazoval pracu vynakladant
v pol'nohospodarstve.

So vznikom kapitalistickej tovarovej vyroby vznika ekondémia ako
samostatnd spolo¢enska veda. Vznik ckondomie ako vedy je spity
s klasickou ekondémiou a u¢enim W. Pettyho, A. Smitha a D. Ricarda.
Rozhodujticu ulohu pri zrode ekondémie ako vedy malo dielo A. Smitha
,Bohatstvo narodov“. A. Smith bol zastancom hospodarskej slobody
(ekonomického liberalizmu), slobody konkurencie a jednotlivca.
Najznamejsi je jeho pristup k tlohe trhu v podobe tzv. ,tedrie neviditel'nej
ruky trhu“. Za zakladny predpoklad fungovania trhovej ekonomiky
povazoval: slobodu cloveka, slobodu vlastnictva a slobodu podnikania.
Ulohe §tatu pripisoval nepatrny a  obmedzeny vyznam v podstate len
v oblasti  zabezpeCovania ochrany zvonku, zachovania poriadku
a spravodlivosti  a zabezpeCovani uspokojovania verejnych potrieb.

11
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Z d’alsich vyznamnych predstavitelov klasickej ekonomie mozno
spomenut’ najma J. B. Saya (Sayov zékon trhu, tedria troch vyrobnych
faktorov), T. R. Malthusa (populacna teoria).

Ucenie klasikov rozvijali socialisti, ktorych mozno rozdelit na
socialistov utopickych a revoluénych. Z utopickych socialistov st
najznamejsie diela amyslienky S. Simona, Owena, Ch. Fouriera,
z revolucnych socialistov je to dielo K. Marxa (1818 — 1883) — Kapital.
Marxistickda ekonomicka teodria vyraznou mierou ovplyvnila myslenie
v mnohych krajinach, ktoré sa neskor pokusali budovat spolo¢nost’
zalozenl na centralnom planovani, zospolocensteni zdrojov a rovnosti.
Marxovo ucenie bolo ostro kritické voci kapitalistickému systému
organizacie spolocnosti, pricom Marx videl moznost nahradenia
kapitalizmu socializmom v socialnej revolucii a v odstraneni sukromného
vlastnictva.

Neoklasicka ekonomia alebo presnejsie neoklasicka
mikroekonémia vznikla v 70. rokoch 19. storodia. Toto obdobie
znamena ivznik mikroekonémie ako relativne samostatnej casti
ekonomie. Neoklasicka ekonomia sa sformovala z troch pradov — rakuiskej
(subjektivno-psychologickej) skoly, cambridgeskej (anglo-americkej) Skoly
a z lausannskej Skoly. Znamenala revoluciu v mysleni a v pristupoch
k ekonomickym javom aprocesom. Bola zalozend na subjektivno-
psychologickej analyze, zvyraznovala tlohu racionalneho ¢loveka a jeho
rozhodovania, opierala sa o marginalne tedrie (teériu marginalnej
uzitocnosti, tedriu marginalnej produktivity a teériu marginalnej analyzy),
obhajovala ekonomicky liberalizmus, odmietala zasahy $tatu do ekonomiky
azvyraziovala primat spotreby pred vyrobou. Najvacsi  zlom
v ekonomickom mysleni tohto obdobia stvisi s nahradenim objektivnej
teorie pracovnej hodnoty klasikov subjektivnou tedriou hrani¢nej
uZzitofnosti, ktora az po sucasnost’ zohrdva vyznamnu ulohu v skimani
ekonomickych javov a procesov. Vyznamnymi predstavitel'mi neoklasickej
ekonomie st K. Menger, B. Bawerk, Jevons, J. B. Clark, A. Marshall, W.
Pareto, L. Walras a d’al$i. Najmd s menom a dielom A. Marshalla sa spaja
pojem ,.economics®, ktory vyjadruje tzv. Cistt ekonomicku tedriu bez
politickych, socialnych a d’alsich vplyvov a suvislosti. Matematicky aparat,
ktory vniesli do skimania ekonomickych suvislosti predstavitelia
neoklasickej ekonomie je v siicasnosti Standardnym nastrojom pouzivanym
v ekonomii (krivky ponuky a dopytu, matematické rovnice, derivacie,
ekonomické modely a podobne).

Specifickym  pridom neoklasickej ekonomie v konkrétnych
podmienkach Nemecka je neoliberalizmus, ktory sa rozvinul v 20. — 30.

12
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rokoch 20. storofia (W. Eucken). Po druhej svetovej vojne sa jeho
myslienky uplatnili v konkrétnej podobe socidlne trhového hospodarstva.

Do 20. — 30. rokov 20. storocia bola hlavna pozornost' venovana
mikroekonomickym  problémom.  Zmenené  socidlno-ekonomické
podmienky  vyvoja  jednotlivych  ekonomik (vznik  monopolov
a rozSirovanie nedokonalej konkurencie) a najmi vel'ka hospodarska kriza
1929 — 1933 spochybnili spravnost’ neoklasického pristupu o samoregulacii
trhu a dokonalej konkurencii. Jednym z dosledkov velkej hospodarske;j
depresie bola masovd nezamestnanost, ktord sa stala vaznym
makroekonomickym problémom.

Na pri¢iny nezamestnanosti a cyklické poruchy vo vyvoji ekonomik
reaguje ucenie J. M. Keynesa (1883 — 1946), ktoré predstavuje urcita
revoliiciu v ekonomickom mysleni, pretoze nahradza neoklasicku
ekondmiu keynesianstvom alebo inak tedériou Statnych zésahov do
ekonomiky. Najdolezitej$im dielom J. M. Keynesa bola ,,VSeobecna tedria
zamestnanosti, uroku a penazi“ (1936), ktord predstavovala ucelent
koncepciu makroekonomickej tedrie a siicasne vznik makroekonéomie ako
relativne samostatnej Casti ekondmie. Keynesianske ucenie, ktoré bolo
zdovodnenim nevyhnutnosti S$titneho intervencionizmu (Statnych
zasahov do ekonomiky) obsahovalo kritiku Sayovho zakona trhu,
zdovodnenu tedriu efektivneho dopytu, teoriu nedostatocnych sukromnych
investicii, teériu rozpodétovej politiky Statu a d’alSie dolezité systémové
prvky, ktoré na dalSie desatroCia pozitivne ovplyvnili fungovanie
vyspelych ekonomik a ich hospodarsku politiku.

Keynesianstvo sa v neskorSom obdobi rozvijalo v dvoch zakladnych
smeroch: v podobe neokeynesianstva (W. H. Phillips)
a postkeynesianstva (N. Kaldor, J. Tobin, J. Robinsonova). Oba tieto
smery v podstate znamenali dal$i rozvoj teoérie Statnej regulacie so
zohladnenim novych  dynamickejSich  predpokladov  efektivneho
fungovania ekonomiky.

Protichodné  teoretické  pristupy = vpodobe  neoklasickej
samoregulaénej schopnosti trhu a keynesianskeho Statneho
intervencionizmu sa pokusila spojit’ tzv. neoklasicka syntéza, podla ktorej
je ekonomika dlhodobo regulovana trhom a Stat zasahuje len v pripade, ak
tthovy mechanizmus zlyhava, resp. nefunguje efektivne. K jednym
z najvyraznejSich  predstavitelov  neoklasickej  syntézy  (syntézy
neoklasického a keynesianskeho pristupu) patri aj americky ekondém a autor
znamej ucebnice ,,Economics“ — P. A. Samuelson (1915-).

V 70. rokoch 20. storoc¢ia sa vrealnom hospodarskom vyvoji
viacerych  vyspelych  ekonomik  objavuje inflaicia ako vazny
makroekonomicky problém, ktory nartisa plynuly chod ekonomik. Inflacia
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(rast cenovej hladiny) sa v tomto obdobi spaja s hospodarskou stagnaciou,
sucasnym rastom nezamestnanosti aj v désledku tzv. ropnych Sokov, t.j.
prudkého a neocakavaného rastu cien ropy aropnych produktov. Vznik
inflacie a moznost’ jej rieSenia je v centre pozornosti viacerych teoretickych
prudov. Najvicsi vyznam nadobudaju neokonzervativne tedrie, ktoré ostro
kritizuju keynesianstvo a jeho teoriu $tatnych zasahov, obhajuju a opatovne
vyzdvihuju funkcie trhu atrhového mechanizmu, ktoré st schopné
zabezpecit’ a obnovovat’ hospodarsku rovnovahu.

Neokonzervativne tedrie sa rozvijaju predovsetkym v troch
smeroch: v podobe monetarizmu (M. Friedman), teérie racionalnych
ocakavani (R. Lucas) a ekonémie strany ponuky (A. Laffer). Spolo¢nou
¢rtou neokonzervativnych teoérii je obhajoba trhu a hospodarskeho
liberalizmu, kritika nadmernej ulohy Statu v ekonomike a hladanie
odpovedi na rieSenie problému inflacie (kvantitativna teéria penazi),
stimulacie podnetov rastu ponuky a podpory podnikania cestou znizovania
daflového zat'azenia (Lafferova krivka), ako aj rozpracovanim tedrie
racionalnych  ofakavani  ekonomickych subjektov  (R. Lucas).
Neokonzervativne teérie vyrazne ovplyvnili hospodarsku politiku $tatu
vyspelych ekonomik v 80. rokoch 20. storofia najmd v USA
(reaganomika) a vo Velkej Britanii (thatcherizmus).

V sucasnosti keynesianska a neokonzervativna ekonémia predstavuju
dva zékladné smery hlavného pridu ekonémie, ktory je dopinany
arozvijany dal$imi smermi, zameranymi na cely rad doélezitych
ekonomickych problémov (tedria transakénych nakladov, tedria verejnej
vol'by, nova institucionalna ekondémia, tedria informaénych nakladov, nova
mikroekondmia a d’alSie). Bez tychto pristupov si sucasni modernu
ekonomiu, ktora rieSi stale zlozitejSie ekonomické javy a procesy
globalizovaného, diferencovaného arozmanitého sveta, nevieme ani
predstavit’.

Otazky na diskusiu:

1. Ktoré¢ myslienky z predhistorie ekonomickej tedrie ako vedy mozno
vyuzit’ a rozvinut’ v suc¢asnosti?

2. Preco nemoze fungovat’ trh ako samoregulator ekonomickych procesov
a ktoré realne procesy spochybnili tato funkciu trhu?

3. V ¢om vidite hlavny prinos neokonzervativnych teorii?

4. Pokuste sa charakterizovat st¢asny vyvoj na Slovensku pomocou
keynesianskej a neokonzervativnej ekondmie.
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II.ZAKLADNE PROBLEMY ORGANIZACIE
EKONOMIKY

Cielom tejto kapitoly je odhalit’ podstatné suvislosti v organizacii
ekonomiky, pochopit’ vyznam potrieb aich vztah k produkcii a spotrebe
statkov a sluzieb. Pomocou pochopenia fungovania ekonomickych zdkonov
vediet’ charakterizovat’ zdkladné typy hospodarstva, ako aj rieSenie troch
zakladnych ekonomickych problémov. Naucit' sa aplikovat’ zéakladné
poznatky z organizacie ekonomiky na konkrétnych prikladoch a vyuzit
hranicu produkénych moznosti ako jednoduchy néstroj pre odhalenie
vztahu medzi vzacnymi zdrojmi, uspokojovanim potrieb a efektivnostou
fungovania ekonomiky.

2.1 Potreby a statky

V rozvoji Tudskej spolocnosti zohravajii potreby a procesy ich
uspokojovania mimoriadne déleziti ulohu. Potreba je subjektivny pocit
nedostatku niecoho a cielavedoma snaha o jeho odstranenie. Vyvoj potrieb
a proces ich uspokojovania odliSuje nielen jednotlivcov navzajom, ale aj
celé spolocnosti. Stupen uspokojenia potrieb predstavuje vyznamnt zlozku
zivotnej urovne obyvatelstva atzko stvisi so socidlno-ekonomickou
rozvinutostou danej ekonomiky alebo regiénu. Potreby st nekonecné,
rozmanité, sucasne vSak diferencované a dynamicky sa vyvijajice.
Podliahaji permanentnym kvantitativnym a kvalitativnym zmenam, ktoré
determinuju aj sposob zivota. Potreby ako ekonomickt kategoriu mozno
skimat’ a ¢lenit’ z viacerych hl'adisk.

Z hladiska ekonomického rozvoja je dolezité cClenenie potrieb na
potreby ekonomické a neekonomické.

Podla jednotlivych subjektov aich ekonomickych zaujmov
rozliSujeme potreby individualne, skupinové a spoloc¢enské.

Podla naliehavosti uspokojenia potrieb alebo dolezitosti ich
uspokojenia, rozliSujeme potreby existenéné, d’alej potreby kultirne
a potreby luxusné.

Z hladiska ekonomickej analyzy majui vyznamné miesto potreby
jednorazové, periodické atrvalé. Rovnako dolezity je pristup
k absolitnym a relativhym potrebam.

Len z tohto stru¢ného nacrtu ¢leneni potrieb je zrejmé, ze potreby st
zlozitou socialno-ekonomickou kategoriou, ktora je predmetom skumania
viacerych vednych disciplin. Odhalovanie ekonomickej podstaty potrieb
anajméd procesu ich uspokojovania vzhladom k existujucim zdrojom
a moznostiam ekonomiky je délezitym poslanim ekonémie.
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Podstatnou otazkou v suvislosti s potrebami je proces ich
uspokojovania prostrednictvom ekonomickych ¢innosti. Vysledkom
ekonomickych ¢innosti I'udi je tvorba statkov a sluzieb, ktoré slizia na
uspokojovanie potrieb. V tomto vzt'ahu mozno odhalit’ samotnu podstatu
existenciu l'udskej civilizacie a jej rozvoja. V uspokojovani stale vyssich
arozmanitejSich potrieb, ktoré sluzia na rozvoj cEloveka a spolocnosti
odhal'ujeme zmysel organizacie ekonomiky.

Potreby st odrazom dosiahnutého stupna rozvoja spolo¢nosti, na
druhej strane samé o sebe su iniciatorom tohto rozvoja. Nakolko sa
uspokojovanie potrieb uskutociiuje prostrednictvom ekonomickych
¢innosti, ktorych vysledkom su statky a sluzby, vznika otazka, ¢o statky
a sluzby predstavuji.

Statky mozno charakterizovat ako vSetky veci, ktoré uspokojuji
potreby ludi. St najvSeobecnejSim vyjadrenim toho, o nas obklopuje
alebo o je vysledkom nasej ekonomickej cCinnosti aco slizi na
uspokojovanie potrieb. V tomto pripade abstrahujeme od skuto¢nosti, ¢i ten
ktory statok v plnej miere alebo len Ciastocne uspokojil nase potreby.

Statky ako najvSeobecnejSiu kategdriu mozno clenit' z viacerych
hladisk.

Jednym z najdolezitejSich je ich Clenenie na voI’né a vzacne statky.
Volné statky su tie, ktoré sa nachadzaju v prirode neobmedzene a nie st
vysledkom l'udskej ¢innosti. Ekonomické (vzéacne) statky su vysledkom
produktivnej ¢innosti I'udi. Toto hladisko c¢lenenia statkov zohladiuje
princip dostupnosti statkov vzhl'adom k existujicim 'udskym potrebam.

Podl'a ucelu pouzitia rozliSujeme statky vyrobné (kapitalové,
investi¢né) a statky spotrebné. Vyrobné statky sluzia spravidla na
produkciu d’alSich statkov, zatial’ Co spotrebné statky s urcené priamo na
spotrebu.

Podla vlastnictva rozliSujeme statky sukromné, zmieSané
a verejné. Dalsim hladiskom Clenenia statkov je ich forma. Podla nej
rozliSujeme statky hmotné (materialne) a statky nehmotné (sluzby).

Sluzby si vyznamnou av procese uspokojovania potrieb
nezastupitelnou ekonomickou kategériou. Rozsah akvalita sluzieb
determinuju Groven vyspelosti jednotlivych ekonomik a spdsob Zzivota
jednotliveov. Sluzby spravidla nemaji hmotny charakter a mozno ich
podobne ako statky Cclenit’ zviacerych hladisk. Napriklad na sluzby
v oblasti vyroby, distribuicie a spotreby, sluzby spolo¢nosti a sluzby
obyvatel’stvu, ¢i sluzby osobné a vecné. Clenenie sluzieb, podobne ako aj
¢lenenie statkov, je ovel'a bohatSie a ich Specifikacia odraza skuto¢nost, ze

16



ZAKLADNE PROBLEMY ORGANIZACIE EKONOMIKY

zohravaju v zivote jednotlivych spolocnosti a ekonomickych systémov
stale dominantnej$iu ulohu.

V beznom Zivote sa ¢asto zamieiaju pojmy statok, sluzby, vyrobok
atovar, pricom tieto pojmy maju rézny vyznam, ktory je potrebné
dosledne respektovat’. Statkom rozumieme vSetky veci, ktoré uspokojuja
potreby Tudi. Vyrobky su hmotné vysledky vyroby, ktoré sluzia na
uspokojovanie potrieb, predstavuju vSak uzsi pojem ako statok. Vyrobok je
produkt (vysledok Tudskej Cinnosti) ureny pre spotrebu, je schopny
uspokojovat’ potreby, nie je vSak este, alebo vobec nie je uréeny pre predaj
na trhu. Tovarom su statky a sluzby, ktoré su tiez vysledkom produktivnej
¢innosti l'udi, avSak tieto ziskavame prostrednictvom trhu. Sluzby
predstavuju nehmotné statky a su vysledkom ekonomickej ¢innosti 'udi.

2.2 Ekonomické zakony

LCudské ¢innosti, ktorych vysledky slizia na uspokojovanie potrieb
podliehaju uréitym pravidlam a zdkonitostiam. Cely chod ekonomik,
fungovanie vztahov avzajomnych stvislosti ekonomickych javov
aprocesov sa riadi ekonomickymi zdkonmi, ktorych mechanizmus
fungovania odhaluje ekonomicka teodria. Poznat ekonomické zakony,
odhalovat’ podstatu ich posobenia a mozné prejavy ich vplyvu na spravanie
sa jednotlivcov, skupin ispolocnosti je poslanim ekonémie ako
spolo¢enskej vedy. Ktorakol'vek spolo¢nost’, ktora nerespektuje pdsobenie
ekonomickych zakonov a nepodriad’'uje ich mechanizmu vlastné konanie
arozhodovanie, nemdze byt efektivhou a prosperujicou spoloénostou.
Potvrdzuju to aj sktisenosti byvalych socialistickych krajin, v ktorych sa
posobenie ekonomickych zakonov potlacalo subjektivnym, centralistickym
rozhodovanim akedy sa ekonomické zakony nahradzali umelo
vykonstruovanymi  zdkonmi. Ignorovanie objektivne fungujucich
ekonomickych zakonov, ich potlaanie anasilné nahradzanie kvazi-
zdkonmi moze viest’ k stagnacii a spomaleniu ekonomického rozvoja a k
jednostrannému presadzovaniu zakonov politického Zzivota pred zakonmi
zivota ekonomického (chyba, metodologické uskalie subjektivizmu).

Ekonomické zakony sme definovali ako objektivne pdsobiace
zakony, bez ohl'adu na to, ¢i si to I'udia uvedomuja alebo nie. Ekonomické
zakony vyjadruju podstatné, neustile sa opakujice, vS§ebecné vztahy
a suvislosti medzi ekonomickymi javmi a procesmi.

Medzi zakladné ekonomické zédkony patria zdkon vzéacnosti, zakon
alternativnych nakladov, zédkon klesajucich vynosov. Zakon vzacnosti je
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Casto oznacovany ako najvyssi princip ekonomie. Zakon alternativnych
nakladov vyjadruje podstatu ekonomického rozhodovania a vol'by vo svete
vzacnych statkov. Zakon vynosov sa povazuje za jeden z najvyznamnejsich
marginalnych zakonov, pdsobenie ktorého je podmienené dodrzanim
predpokladu ,,ceteris paribus*.

Zakon vzacnosti vyjadruje objektivnu realitu, ze statky st vo vzt'ahu
k T'udskym potrebam vzacne. Vzacnost' statkov je dand obmedzenostou
zdrojov na jednej strane a neobmedzenostou ludskych potrieb na strane
druhe;j.

Alternativne naklady su naklady obetovanych prileZitosti, alebo
tiez cena alternativneho vystupu. Podl'a zakona alternativnych nakladov
sa vSetky ekonomické subjekty rozhodujii pre najlepsSiu moznu prilezitost’
asuCasne sa vzdavaju (obetuji) vSetky ostatné prilezitosti. Cenou
rozhodnutia si vSetky obetované prilezitosti, ktorych sme sa vzdali.

Zakon Klesajicich vynosov vyjadruje reakciu produkcie na zmenu
jedného vyrobného faktora. Za predpokladu, Ze jednotlivec alebo podnik
zvySuje jeden vyrobny faktor, pricom vSetky ostatné¢ vyrobné faktory st
nemenné (ceteris paribus), celkova produkcia sice rastie, ale stale pomal$im
tempom. Zakon klesajucich vynosov sa najcastejSie prejavuje
v pol'nohospodarstve, alebo v tych vyrobnych ¢innostiach, ktoré st zavislé
na zvySovani jedné¢ho vyrobného faktora.

Schéma 1 Zakladné marginalne zakony
ZAKON VZACNOSTI
obmedzené statky - neobmedzené potreby
vzacnost
ZAKON ALTERNATIVNYCH NAKLADOV
na ziskanie rovnakého dodato¢ného mnozstva jedného statku sa
spolo¢nost’ musi vzdat® ¢oraz viacSiecho mnoZstva iného statku
ZAKON KLESAJUCICH VYNOSOV

zvySovanim jedného vyrobného faktora kazdy d’alsi dodatocny
prirastok produkcie je stale mensi
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Okrem spomenutych zakonov, ktoré sa zvyknt oznacovat’ aj ako
hlavné margindlne zakony, ekonomicka teéria odhaluje podstatu
a mechanizmus posobenia aj dalSich zakonov. Ide napriklad o zékon
ponuky, zdkon dopytu, zdkon ekonomie Casu, zdkon klesajicej hrani¢nej
uzito¢nosti, zakon trhu a podobne. Niektorymi z nich sa budeme zaoberat’
aj my v dalsich kapitolach.

2.3 Triada ekonomickych otazok

Tri zékladné problémy, ktoré musi riesit’ akdkol'vek spolo¢nost’, su:
e o vyrabat,
e ako vyrabat’,
e pre koho vyrabat'.

Tymto trom zékladnym problémom hospodarstva hovorime tiez
triada ekonomickych otazok alebo tridda ekonomickych problémov.
V beznej hospodarskej praxi sa vSetky tri otazky riesia sucasne, neustale
aréoznymi ekonomickymi subjektami. Poznanie podstaty troch
ekonomickych otazok pomaha lepsie pochopit mechanizmus fungovania
ekonomik, motivy ekonomickych subjektov, ale aj zlozitost’ vztahov pri
ich rieseni. Jednoduchost’ znenia troch zékladnych otazok dava na vedomie
skutocnost’, Ze ich riesenie v kazdom jednotlivom pripade a v ich komplexe
najmé v sucasnych dynamicky sa vyvijajucich ekonomikach, ktoré¢ st stale
viac vzajomne previazané a spété je ovela komplikovanejsie ako nam to
umoznuje metodda abstrakcie v teoretickej rovine ich skiimania.

Otazka ,,€0 vyrabat“ znamena aké produkty vyrabat, v akych
mnozstvach alebo aké druhy sluzieb poskytovat. Otazku ,.Co vyrabat™
rieSia vyrobcovia (podniky) najmd sohladom na zdroje, ktorymi
disponuju. Rozhoduji sa sice samostatne, ich rozhodnutie je vSak vzdy
ovplyvnené a konfrontované konkrétnou situaciou na trhu a poziadavkami
spotrebitel’a. Inak by vyrabali neuzito¢né statky, ktoré neuspokojuju 'udské
potreby anesluzili by nikomu. Tym by sa stratil zmysel samotnej
ekonomickej ¢innosti l'udi.

Otazka ,ako vyrabat“ znamend pomocou akej techniky,
technolégie, vakom organizatnom ¢i pravnom usporiadani podniku,
vyrabat’ z vlastnych zdrojov alebo zo zdrojov prenajatych ¢i pozicanych,
aku organizaciu prace a vyroby zvolit, akym spdsobom zainteresovat’ I'udi
na produkeii konkrétnych statkov a pod.

Otéazka ,,pre koho vyrabat™ urCuje, pre ktoru skupinu spotrebitel'ov
vyrabat. Ci je vhodné a efektivne sa orientovat’ na luxusné statky alebo
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statky beznej spotreby, pre deti alebo dospelych a podobne. Téato otazka je
mimoriadne ddlezitou preto, Ze sa potvrdzuje uzitocnost’ statkov a zdujem o
ich spotrebu konkrétnymi spotrebitel'mi vzhl'adom na ich kiapyschopnost’,
preferencie a konkrétne potreby.

Prvé dve otazky teda spravidla rieSia vyrobcovia (konkrétne
podniky), zatial' ¢o o tretej otazke rozhoduji spotrebitelia, ktori davaju
spitny impulz a podnet vyrobcom o tom, ¢i je ich produkcia Ziadand a
uzito¢na.

Podl'a spdsobu rieSenia triddy ekonomickych otazok rozliSujeme
zakladné typy hospodarstiev. Najcastejsie rozliSujeme:
o zvykové hospodarstvo,

e trhové hospodarstvo,
e centralne plinované hospodarstvo.

Pri takomto ¢leneni typov hospodarstiev hovorime o takzvanych
Cistych typoch, priCom v sucasnosti sa ani s jednym z nich v Cistej podobe
nestretavame. Skor ide o réznu kombinaciu ich charakteristickych prvkov,
pricom je dolezité, ktoré ztychto prvkov a ¢it prevazuju. NajcastejSou
podobou usporiadania stcasnych ekonomik je tzv. zmieSana alebo mix
ekonomika, ktord spaja trhovy mechanizmus so zasahmi S$tatu pri
rozhodujucom vyzname trhu a trhovej konkurencie.

Zvykové hospodarstvo alebo hospodarstvo zalozené na tradiciach,
zvyklostiach zodpoveda nizkemu stupiiu rozvoja spolo¢nosti, kde je
nedostatocne rozvinuta delba a Specializdcia prace, nizka uroven
produktivity prace, jednoduché formy vlastnictva, nerozvinuta organizacia
vyroby. Rozhodnutia ekonomickych subjektov ovplyviiuju zvyky a tradicie
a jednotlivé pracovné Cinnosti sii vykonavané na zaklade dedicstva alebo
podl'a zvyklosti. Organizécia takéhoto typu hospodarstva je jednoducha, ale
sucasne i malo vyspela a neefektivna. Mozno sa s fiou stretnit’ v niektorych
rozvojovych krajinach, ktoré vyrazne zaostavaju za stcasnou uroviiou
vyspelych ekonomik sveta.

Trhové hospodarstvo predstavuje hospodarstvo zalozené na
dokonalej konkurencii, slobode rozhodovania akonania, prirodzenom
posobeni trhu a jeho zadkonov, volnej tvorbe cien. Trhové hospodarstvo
zodpoveda historickej etape kapitalizmu volnej sutaze, kedy $tat
minimalne  ovplyviioval ekonomické procesy avsetky otazky
hospodarskeho Zivota riesil trh a vol'na sutaz. Zakladné otazky co, ako, pre
koho, riesil trh so vSetkymi dosledkami, ktoré z takéhoto mechanizmu
vyplyvaji.

Centralne  planované  hospodarstvo je  zaloZzené na
administrativnom riadeni ekonomickych procesov, rozhodujucom vyzname
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ekonomického centra (Statu ajeho organov) pri rieSeni triady
ekonomickych otazok, zaviznom uréovani planom o, ako a pre koho sa
bude vyrabat, na potlaceni iniciativy aekonomickej slobody, nizkej
ekonomickej aktivite a samostatnosti, ako aj na chybajlicom sukromnom
vlastnictve, ktoré je nahradené vlastnictvom Statnym. Tento typ
hospodarstva nasiel realne uplatnenie v byvalych socialistickych krajinach,
v ktorych sa sila planu ajeho direktivnosti presadzovala aj pomocou
politickych rozhodnuti, priamych prikazov, noriem a jednoznacne
stanovenych uloh. Neefektivnost’ tohto typu hospodarstva, ktory potlacil
individualne zaujmy a potreby, iniciativu a tvorivost' jednotlivcov viedla
k zaostavaniu  byvalych socialistickych ekonomik za vyspelymi
fungujucimi trhovymi ekonomikami. Zasadné spolocensko-politické zmeny
na zaciatku 90. rokov v podobe transformacnych procesov znamenali
prechod od centralne planovanych ekonomik na ekonomiky trhové alebo
presnejSie na zmieSané typy ekonomik (napriklad v podobe koncepcie
socialne orientovaného trhového hospodarstva).

2.4 Hranica produkénych mozZnosti

Na otazku, ako vyrabat’ z existujucich zdrojov rézne kombinacie
statkov mozno odpovedat pomocou hranice produkénych moznosti.
Predstavme si ekonomiku s ur¢itym poctom I'udi, technickou uroviou
vyroby, mnozstvom podnikov, pddou alebo prirodnymi zdrojmi ktoré su k
dispozicii. Ako sa ma rozhodnut’ ¢o a kolko vyrabat’, z ¢oho a pre koho
vyrabat'? Otazka volby je vel'mi zlozitd, pretoze potreby I'udi st rozmanité
a nekoneéné, zatial’ ¢o moznosti na ich uspokojenie su obmedzené.

Dolezitym predpokladom pochopenia vztahov medzi zdrojmi
(vstupmi) a vysledkami Tludskych cinnosti (vystupmi), ktoré slizia
uspokojovaniu potrieb je ich samotnd charakteristika.

Riesenie triddy ekonomickych otazok tizko stvisi s otazkou vol'by
medzi vstupmi (inputmi) a vystupmi (outputmi).

Vstupy su statky, ktoré su vyuzivané vo vyrobnom procese pre
tvorbu vystupov. Vstupy tiez nazyvame vyrobnymi zdrojmi alebo faktormi.
Vstupy v peniaznom vyjadreni predstavuji naklady.

Rozlisujeme tri zakladné vstupy:
e pracu,
e podu,
o kapital.

21



ZAKLADY EKONOMIE I.

Pracou rozumieme cielavedomu ludsku cinnost' alebo tiez Cas
straveny v procese produkcie statkov. Praca sa realizuje v réznych
povolaniach a je vel'mi heterogénna. Od prace odliSujeme pracovni silu,
pod ktorou rozumieme suhrn fyzickych a duSevnych prepokladov ludi
k vykonavaniu uréitych prac. Praca je primarny vstup alebo vyrobny
faktor, je mimoriadne vzacny a pre svoje poslanie vo vyrobnom procese je
zdrojom nenahraditelnym.

Pdéda alebo SirSie prirodné zdroje st prvotnym (primarnym)
vyrobnym faktorom, ktory je obmedzeny, vzicny, ma réznu bonitu
a polohu.

Kapital patri k odvodenym, druhotnym zdrojom, ktory uz bol
T'udskou pracou vyprodukovany. Kapitdl ma rézne podoby, vystupuje ako
realny alebo fiktivny kapital, ma rdzne pouzitie, je relativne lahko
substituovatel'ny.

V sucasnosti sa do popredia dostava pojem Pudsky kapital. Ide o
suhrn schopnosti a vedomosti, ktorymi disponuje jednotlivec a ktoré mu
umoznuji zvySovat jeho zarobkové moznosti.Vlastnictvo T'udského
kapitalu sa obmedzuje na osobu, ktora danymi schopnostami disponuje.

Vystupy (outputy) st roznorodé uzitoéné statky, ktoré sliizia bud’ na
bezprostredni  spotrebu (spotrebné statky) alebo na dalSiu vyrobu
(kapitalove statky). Vystupy mozu mat charakter hmotnych (materialnych)
statkov alebo nehmotnych statkov (sluzieb).

Medzi vstupmi a vystupmi existuje cely rad vztahov. Mnozstvo
akvalita vstupov ovplyviiuje vystupy atym aj stupen uspokojovania
potrieb. Pretoze su vstupy vzhladom k potrebam obmedzené, rastie ich
vzacnost’ a cena. Obmedzenost’ vstupov vzhladom k potrebam je casto
doévodom  hladania alternativnych  spdsobov ~ vyroby a potreby
zaobchadzania s nimi ako so statkami vzacnymi.

Pre vyjadrenie zlozitého vztahu volby medzi existujicimi zdrojmi
a moznymi vystupmi sluzi krivka produkénych moznosti.

Krivka produkénych (vyrobnych) moznosti (graf 1) zjednodusene
znazornuje vyber, ktory moze krajina uskutocnit’ pri danych zdrojoch
a technologickych moznostiach. VZdy ide o vyber medzi dvomi statkami
(vystupmi), ktoré mozno dosiahnut réznou kombinaciou pouzitia
existujucich zdrojov (vstupov).

Volba je vzdy obmedzend, ¢o znamena, Ze pri existujucich zdrojoch
mozno zvysit’ vyrobu jedného statku (jednej skupiny statkov) len znizenim,
resp. obmedzenim produkcie iného statku (inej skupiny statkov). Kazda
vol'ba teda znamena vzdanie sa produkcie a nasledne aj spotreby jedného
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statku s cielom zvySenia mnozstva produkcie iného statku. O principe
vzdania sa (obetovania) jedného statku na ukor iného statku ,hovori“
zakon alternativnych nakladov. Alternativne néklady predstavuju cenu
toho, ¢oho sme sa vzdali (napriklad zvySenie produkcie dut mozno
uskutoc¢nit’ len na tikor obmedzenia produkcie nabytku).

Pomocou krivky produkénych moznosti, ktord znazoriuje
maximalne mozni produkciu ekonomiky z danych zdrojov mozno
pochopit’ viaceré principy:

e princip vzacnosti,

e princip volby, vyberu,

e princip optimalnej kombinacie,

e princip efektivnosti ako vztah vstupov a vystupov.

O efektivnej ekonomike hovorime vtedy, ak sa nachadza na krivke
produkénych moznosti (bod B na grafe 1), ¢o znamend, Ze ekonomika
vyuziva vSetky existujuce zdroje. Nevyuzitost zdrojov zndzoriiuje bod
A anedosiahnutel'na oblast’ bod C. O tom, ktora kombinacia statkov sa
bude v ekonomike vyrabat’, rozhoduju spotrebitelia.

Graf1 Krivka produkénych mozZnosti

potraviny

20
15

10

odevy

bod A — nevyuzitie zdrojov
bod B — efektivne vyuzitie zdrojov
bod C — nedosiahnutel'na oblast’
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Krivka produkénych moznosti ma svoje praktické vyuZitie pre
porovnanie produkénej schopnosti viacerych ekonomik alebo pre
sledovanie rastu produkénych moznosti vlastnej ekonomiky. Kazda
ekonomika sa snazi produkovat’ nielen na hranici svojich moznosti, ale
produkovat’ stale viac vzhl'adom na rastuce potreby a ich uspokojovanie.

V pripade, ak dochadza k zvySovaniu mnozstva disponibilnych
zdrojov  (napriklad zavedenim novych technoldgii, uplatnenim
progresivnych foriem organizacie vyroby apodobne) moéze dojst aj
k zvySeniu hranice produkénych moznosti ateda aj k posunu krivky
produkénych moznosti smerom von doprava (na grafe 1 je tento posun
znazorneny prerusovanou ¢iarou). Posun krivky produkénych moZnosti
predstavuje rast ekonomiky a vyssie uspokojovanie potrieb obyvatel'stva.
V niektorych pripadoch moze vsak dojst aj k znizeniu produkénych
moznosti ekonomiky, ¢o by znamenalo posun krivky produkénych
moznosti smerom dovnutra dole.

Otazky na diskusiu:

1. Na Vase studium mozno aplikovat pdsobenie zékona alternativnych
néakladov.

2. Pokuste sa wvycislit cenu Vami obetovanych prilezitosti za rok
vysokoskolského studia.

3. Ktoré faktory ovplyviuji efektivnost’ fungovania ekonomiky?

4. Najdite dovody, pre ktoré je centralne planovana ekonomika mene;j
produktivna ako ekonomika zmieSana.

5. Nakreslite posun krivky produkénych moznosti, ak sa znizilo mnoZzstvo
disponibilnych zdrojov v ekonomike. Charakterizujte tento posun a jeho
dosledky.
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III. CHARAKTERISTIKA TRHU A TRHOVEHO
MECHANIZMU

Cielom tejto kapitoly je ziskat' zakladné poznatky o podmienkach
vzniku trhu, o vyvojovych tendencidch trhu, jeho ¢leneni a funkcidch. Na
zaklade charakteristiky trhu a trhového mechanizmu pochopit’ miesto
jednotlivych prvkov v trhovom mechanizme, vymedzit ich vzijomny
vzt'ah, definovat’ a charakterizovat’ trhové nedokonalosti a zd6vodnit’ tlohu
vlady v ekonomike.

3.1 Podmienky vzniku trhu a ¢lenenie trhov

Stcasna moderna ekonomika je zalozena na rozvinutej del’be prace,
pricom jednotlivé subjekty a ich zaujmy sa navzajom stretavaju a vzajomne
ovplyviuju prostrednictvom trhu.

Trh je historicka kategéria, ktora vznikd so vznikom tovarovej
vyroby, rozvojom spolocenskej del’by prace, kedy sa jednotlivé naturdlne
hospodarstva zacinaji postupne Specializovat na rbézne druhy prac
a ekonomickych ¢innosti. Postupne vznika nadprodukt, ktory je predmetom
vzajomnej vymeny na trhu. Jednotlivi vyrobcovia sa za¢inaju ekonomicky
osamostatiovat’ aich zaujmy sa presadzuji aj vznikom sukromného
vlastnictva.

Za zékladné historické podmienky vzniku trhu sa povazuju:

e rozvoj aprehlbovanie spolocenskej del’by prace, vznik samostatnych
ekonomickych subjektov a sukromného vlastnictva, vznik nadproduktu,

e rozvoj tovavo-penaznych vztahov,

e rozvoj hospodarskych vztahov medzi jednotlivymi oblastami
a krajinami.

Trh, ktory skiima ekonomicka tedria uz dve storocia, mozno
definovat’ z viacerych hl'adisk. Najcastejsimi definiciami trhu su:
e trh je priestor, kde si ekonomické subjekty vymienaji svoje vysledky
éinnosti,
e trh su mechanizmy vyuzivané pri vzajomnom obchodovani,
e trh je miesto, kde dochadza k vzajomnej vymene vyrobkov a sluzieb
a k urovaniu mnozstiev a cien.

P. A. Samuelson definuje trh ako ,mechanizmus, ktorého
prostrednictvom sa kupujuci a predavajuci navzajom ovplyviiuju, aby
urcili ceny a mnoZstva tovarov a sluzieb” (P. A. Samuelson — W. D.
Nordhaus, 2000, s. 27).
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Trhy mozno €lenit’ z viacerych hl'adisk:

a) uzemné hladisko — miestny, regionalny, narodny, medzindrodny trh,
trh ekonomickych zoskupeni,

b) pocet statkov (kol’ko?) — individualny, Ciastkovy, agregatny trh,

c) predmet kipy a predaja (Co?) — trh spotrebnych statkov a sluzieb, trh
vyrobnych faktorov, finanény trh,

d) stuperi organizovanosti (ako?) — organizovany, neorganizovany trh,

¢) podmienky fungovania elementov trhu — vol'ny, viazany (regulovany)
trh,

f) vztah k zdkonodarstvu — oficialny (legalny), neoficidlny (nelegalny)
trh.

Trh plni viaceré funkcie. V zmysle ekonomickej tedrie mozno
hovorit o tychto zakladnych funkciach trhu:
e informacna,

e stimulacnéd a
e rozdelovacia funkcia.

Hlavny vyznam pri informacnej funkcii ma cena, ktora informuje
tak vyrobcu ako aj spotrebitel’a. Stimula¢na funkcia spoc¢iva v tom, ze trh
bud’ podnecuje k d’alSej produkcii a spotrebe alebo naopak odradza
a demotivuje od zvySovania produkcie a spotreby. V rozdelovacej funkcii
sa odraza najmé rozdel'ovanie vstupov medzi rézne druhy vyrob v uréitych
proporciach, alebo rozdel'ovanie vystupov a dochodkov podla objektivnych
zakonitosti trhu. Najniz8iu mieru efektivnosti dosahuje trh v rozdel'ovacej
funkeii.

3.2 Trhovy mechanizmus a jeho prvky

Trhovy mechanizmus je suhrn vztahov a procesov pri realizacii
tovarov, ktoré vedi ku koordinacii relativne nezavislych rozhodnuti na
strane ponuky a dopytu. Niekedy je trhovy mechanizmus povazovany za
formu organizacie ekonomiky, v ktorej spotrebitelia a vyrobcovia vstupuji
do vzajomnych vzt'ahov na trhu, aby vyriesili tri zakladné otazky.

Trhovy mechanizmus ma svoje prvky (elementy), bez ktorych by
nemohol fungovat’.

Ziakladné prvky trhového mechanizmu su:
trhové subjekty (jednotlivci, domacnosti, podniky, Stat),
trhova konkurencia (dokonald, nedokonala, cenova, necenova),
dopyt (po vyrobnych faktoroch, po statkoch),
ponuka (vyrobnych faktorov, statkov a sluzieb),
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e cena (vyrobnych faktorov, statkov a sluzieb).

Cim je lepsia koordindcia jednotlivych prvkov trhového
mechanizmu, tym lepSie mechanizmus funguje. Zlyhanie ktoréhokol'vek
prvku méze znamenat’ zlyhanie celého trhového mechanizmu.

Schéma 2 Zjednoduseny trhovy kolobeh

Trh tovarov a sluzieb

Domacnosti | | Stat — $pecificky subjekt Firmy

Trh vyrobnych faktorov

3.3 Nedokonalosti trhového mechanizmu

Trh od svojho vzniku preSiel viacerymi vyvojovymi Stadiami.
Zmenil svoju formu, silu, ale aj dynamiku rozvoja. Sucasny trh sa zasadne
lisi od trhu spred niekol’kych desatroci a storoci. Objavuju sa nové formy
obchodovania, nové formy platieb, ale aj nové produkty a sluzby.
Urychl'uje sa vymena, ktord vyzaduje nové podoby vztahov medzi
kupujucimi a predavajucimi.

Trh byva povazovany za genidlny vynalez Tludstva, pretoze
napomohol rastu Zzivotnej Urovne a vys$Siemu uspokojovaniu potrieb.
Stcasne vsak trh zlyhdva a ma svoje nedokonalosti. Zlyhaniami trhu sa
dlhodobo zaobera ekonomicka tedria a hl'ada rieSenia ich moznej korekcie
¢i napravy.

Za najvaznejsie oblasti, v ktorych trh zlyhava povazujeme:
nedokonali konkurenciu,
externality,
verejné statky,
rozdel'ovanie dochodkov.
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Nedokonala konkurencia obmedzuje slobodu rozhodovania
vyrobcov aj spotrebitelov, vnasa nerovnaké podmienky na trh v zmysle
ovplyviovania cien a uréovania d’al§ich podmienok vymeny.

Externality su vedlajSie efekty zekonomickej cinnosti, ktoré
spravidla neprechadzaju trhom. Vystupuji v podobe vyhod (prospechu)
alebo nevyhod (nakladov, ujmy) pre tretie osoby, ktoré¢ sa danej vymeny
nezucastnuji. Typickym prikladom pozitivnej externality je ockovanie
a naopak prikladom negativnej externality hluk, prasnost’ a poskodzovanie
zivotného prostredia. Za externality, ktoré vznikaji bud’ v pozitivhom
alebo negativnom zmysle spravidla ich uzivatelia priamo neplatia. Trh
predovsetkym sposobuje vznik negativnych externalit, ktoré je nevyhnutné
riesit’.

Verejné statky su statky poskytované verejnym sektorom a patria
medzi tie, ktoré sluzia vSetkym a nikoho z ich spotreby nemozno vylucit.
Prikladom verejného statku je verejné osvetlenie. Nakol'ko je poskytovanie
verejnych statkov nakladné a spravidla nevynosné, trh nema zaujem na ich

zabezpecovani.
Rozdel'ovanie dochodkov sa v désledku posobenia trhu uskutociuje
podla principu — ,kto vlastni vyrobny faktor, poberd zain i prislusny

dochodok®. V kazdej spolocnosti je vSak vzdy istd skupina ludi, ktori
z r6znych dovodov nevlastnia ziaden vyrobny faktor, nemdzu pracovat’
alebo podnikat’, v désledku ¢oho im neplynie ziaden dochodok. Trh, ktory
rozdeluje dochodky podla nekompromisného principu ,kto vlastni, ten
ma“, neriesi nerovnosti v dochodkoch ani socidlne dosledky, ktoré z tychto
nerovnosti plynu.

Vsetky vysSie uvedené zlyhania trhu zdovodiuju tucast’ Statu
v ekonomickych procesoch a jeho aktivnu ulohu v zmieriovani dosledkov
zlyhania trhu. Stit k tomu pouziva rézne druhy néstrojov a politik,
napriklad protimonopolni  politiku, dochodkova politiku, politiku
verejnych financii, ¢i politiku a nastroje na ochranu Zivotného prostredia.

Otazky na diskusiu:

1. Pomocou schémy 2 popiste slovne zjednoduSeny trhovy kolobeh
avysvetlite vztahy medzi jednotlivymi ekonomickymi subjektami
a trhmi (trhom tovarov a sluzieb a trhom vyrobnych faktorov).

2. Blizsie charakterizujte jednotlivé trhy, uved'te ich priklady a vzajomne
porovnajte.
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3. Diskutujte o trhovych nedokonalostiach apomocou dopliujicej
literatiry, pripadne cCasopisov anovin najdite konkrétne priklady
zlyhania trhu.

4. Akymi konkrétnymi ndstrojmi a opatreniami riesi nedokonalosti trhu
stat (aplikujte na priklade SR)?
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IV. PONUKA, DOPYT A ROVNOVAZNA CENA

NajdolezitejSie prvky trhu st dopyt, ponuka, cena a konkurencia.
Analyza tychto prvkov ma pomoct pochopit’ zlozité vztahy v trhovej
ekonomike medzi kupujiucimi a predavajicimi, procesy formovania ceny
ako aj faktory, ktoré vyraznou mierou ovplyviiuju spravanie
a rozhodovanie jednotlivych ekonomickych subjektov. Pri skimani ponuky
a dopytu budeme venovat’ hlavni pozornost' pochopeniu zdkona ponuky
a dopytu, trhovej rovnovahy a moznostiam jej nastolovania. Nakol'ko ide
o abecedu ekondmie, odporu¢ame tejto Casti venovat’ zvySenu pozornost’
a ponechat’ si dostatok ¢asu na jej Stadium.

4.1 Ponuka, jej faktory. Krivka ponuky a zakon ponuky

Ponuka predstavuje zdujmy vyrobcu na trhu statkov a sluzieb.
Ponukou rozumieme rozhodnutie vyrobcu o mnozstve produkcie, ktoré je
ochotny a schopny predat’ za dant cenu. Ponuka vyjadruje funkény vztah
medzi mnozstvom a cenou produkcie.

Na vyrobcu sa budeme divat ako na ekonomicky subjekt, ktory
samostatne rozhoduje otom, kolko vyrobit apredat aako vyrobit
a predat’. Vyrobca je racionalny, teda sleduje maximalizaciu svojho zisku
(0zitku) pri minimalnych nakladoch.

Ponuku v podstate rozlisujeme:
¢ individualnu (jeden vyrobca, ktory pontka jeden statok)

o Ciastkovi (sthrn vyrabanych aponukanych statkov na jednom
¢iastkovom trhu, napriklad ponuka 4ut réznymi vyrobcami)

e agregatnu (suhrn vSetkych réznorodych statkov, ktoré su ponukané
vSetkymi vyrobcami).

Na ponuku vplyva cely rad faktorov. Faktory ponuky su Cinitele,
ktoré spdsobuju rast alebo pokles ponuky. Medzi najdolezitejsie faktory
ponuky patria:

e cena daného statku (Py),

naklady vyroby (C),

ceny alternativnych statkov (Py),
zmeny vo vyrobnych podmienkach (B),
organizacia trhu (O).

Pomocou faktorov ponuky mozno odvodit’ funkciu ponuky, ktora
vyjadruje pontikané mnozstvo statkov v zavislosti od jednotlivych faktorov.
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Funkcia ponuky ma tvar:
S, = (P, C, Py, B, O).

Z funkcie ponuky odvodzujeme krivku ponuky. Krivka ponuky
znazornuje rozhodovanie vyrobcu, teda zavislost' pontikaného mnozstva
statku od jeho ceny.

Krivka ponuky ma rastuci tvar, pretoze rast ceny p (ceteris paribus)
vyvolava rast ponukaného mnozstva daného statku q.

Graf 2 znazornuje rasticu krivku ponuky — S a sucasne pohyb po
krivke ponuky (z bodu A do bodu B), ktory je spésobeny zmenou ceny
vyrabaného statku. Ak vzrastie cena z ps na pg, za inak nezmenenych
podmienok (ceteris paribus) vzrastie i ponikané mnoZstvo z g na gg.

Graf 2 Krivka ponuky a pohyb po krivke ponuky

d— Gg q

Funkény vztah medzi cenou (p — price), ktord vyvoldva zmenu
v ponukanom mnozstve (q — quantity) vyjadruje zakon rasticej ponuky.

Zakon ponuky ,hovori“, ze ak cena vyrabaného a ponikaného
statku rastie, rastie i jeho mnozstvo a naopak. Rast cien motivuje vyrobcu
zvySovat’ produkciu, pritahuje dalSich vyrobcov na dany trh, pretoze
ocakavaju vyssie prijmy z realizacie produkcie a nasledne vyssi zisk.
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Od pohybu po krivke ponuky treba rozlisit posun celej krivky
ponuky (vPavo alebo vpravoe). K posunu celej krivky ponuky dochadza
pod vplyvom dalSich (ostatnych) faktorov okrem ceny daného statku.
Znamena to, ze ak napriklad vzrasti ndklady na vyrobu, vyrobca (ceteris
paribus) bude vyrabat mensie mnozstvo hoci sa cena jeho statku nemeni.
Krivka jeho ponuky sa posunie smerom dolava (S°). V pripade, ak dojde
k zvyseniu pocétu vyrobcov na danom trhu, mozno uvazovat’ tieZ o posune
krivky ponuky smerom dolava (S’), pretoze nami uvazovany vyrobca
obmedzi svoju ponuku pod vplyvom vstupu dalSich konkurujucich
vyrobcov. Posun krivky ponuky zSna S moze nastat’ napriklad pri
ziskani dodatoénych zdrojov alebo pri zavedeni novych technologii.

Graf3 Posun krivky ponuky

Na ponuku a konkrétny tvar krivky ponuky vplyva najma Cas. Faktor
Casu je pre vyrobcu dolezity najmi s ohl'adom na jeho schopnost’ menit’
niektoré vstupy. Vo vel'mi kratkom obdobi (dni, tyzdne) spravidla vyrobca
mdbze zvysit' (znizit) len variabilné vstupy — pocet zamestnancov, material,
suroviny, energiu a pod., zatial ¢o mnozstvo fixnych vstupov — budovy,
zariadenia, vyrobné plochy a podobne zmenit' neméze. Potrebuje k tomu
dlhsi cas (mesiace, roky), pretoze takato zmena vyzaduje dostatocnu
pripravu, ziskanie dalSich zdrojov, ale aj zmeny v organizacii prace
a vyroby a v d’alsich suvisiacich ¢innostiach.
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4.2 Dopyt a jeho faktory. Krivka dopytu a zikon dopytu

Dopyt na trhu statkov asluzieb predstavuju spotrebitelia. Pod
dopytom rozumieme rozhodnutie spotrebitePa o mnoZstve statku,
ktory je ochotny aschopny kupit’ v zavislosti od jeho ceny. Dopyt
vyjadruje funkény vztah medzi dvoma premennymi, medzi cenou
a mnozstvom. Spotrebitel'a vnimame ako samostatny ekonomicky subjekt,
ktory je raciondlny ama moznost vyberu. Sleduje svoj ciel —
maximalizaciu uzito¢nosti pri minimalnych vydavkoch.

Dopyt podobne ako ponuku rozliSujeme:
¢ individualny (jeden spotebitel a jeden statok),

o Ciastkovy (sthrn spotrebitel'ov a ich dopyt po jednom statku),
agregatny (sthrn spotrebitel'ov, ktori pozaduju vsetky statky na trhu).

Na dopyt a jeho vel'kost’ vplyvaja faktory:
cena daného statku (P,),
prijem spotrebitel’a (I),
pocet spotrebitel'ov, domacnosti (X),
ceny ostatnych statkov — substititov a komplementov (Py),
subjektivne preferencie (T),
ostatné faktory (F).

Zmena kazdého faktora méze rozne ovplyvnit’ dopyt a jeho velkost'.
Napriklad zvySenie prijmu spotrebitel’a (ceteris paribus) bude viest’ k rastu
dopytu a spotreby daného statku. Predpoklad ,,ceteris paribus® znamena, Ze
sa meni len prijem spotrebitel’a, zatial' ¢o vSetky ostatné faktory ostavaju
nemenné, konstantné. Takyto predpoklad je mozny len v teoretickej rovine,
nakol'ko v realnej praxi anajmd v dlh§om casovom obdobi dochadza
k stcasnej zmene a vplyvu viacerych faktorov na pozadované mnozstvo.

Pomocou faktorov dopytu mozno zapisat funkciu dopytu, ktora
vyjadruje funként zévislost' pozadovaného mnozstva statku (D) od
jednotlivych faktorov:

D, = (P, L, X, P,, T, F).

Krivka dopytu je grafickym znazornenim funkcie dopytu. Vyjadruje
vztah medzi dvomi premennymi — medzi cenou (p) ako nezavisle
premennou a mnozstvom (q) ako zavisle premennou veli¢inou.

Krivka dopytu je spojenim rdznych bodov (réznych kombindcii
mnozstiev a cien) a ukazuje, za akd cenu je spotebitel’ ochotny kupit’ urcité
mnozstvo daného statku (x).
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Krivka dopytu je klesajuca (graf 4), o vyjadruje zakon klesajiceho
dopytu. Zakon klesajuceho dopytu je vyjadrenim objektivnej skutocnosti,
7ze ak cena rastie, pozadované mnozstvo klesd anaopak. Uvedena
skutocnost’ plati len za podmienky ceteris paribus, teda ak sa nemenia
ostatné faktory. Z pdsobenia zdkona dopytu existuje cely rad vynimiek,
ktoré odrazaju rozne preferencie spotrebitel'ov alebo ich navyky (napriklad
efekt snobizmu).

Na grafe 4 je znazorneny pohyb po krivke dopytu. K pohybu po
krivke dopytu (nahor, nadol) z bodu A do bodu B dochédza pod vplyvom
zmeny ceny daného statku. Zmena ceny z ps na pg vyvola (ceteris paribus)
zmenu pozadovaného mnozstva zqa na gg. Pokles ceny vyvold rast
spotebovaného mnozstva a naopak.

Graf4 Krivka dopytu a pohyb po krivke dopytu
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Graf 5 Posun krivky dopytu

Od pohybu po krivke dopytu treba rozlisit' posun celej krivky
dopytu smerom von doprava alebo smerom dnu dol'ava (graf 5). K posunu
celej krivky dopytu dochadza pod vplyvom zmien ostatnych faktorov
okrem zmeny ceny daného statku. K posunu krivky dopytu z D na D" méze
dojst’ napriklad v dosledku vzrastu prijmu spotrebitel’a, zatial' ¢o napriklad
k posunu krivky dopytu smerom dovnitra zD na D" moze dojst’
v dosledku poklesu prijmu spotrebitel’a.

V analyze dopytu zohravaju dolezitt lohu preferencie spotrebitela,
jeho navyky, ale aj faktor casu. Velmi dolezitymi s tiez vztahy
substitu¢nych a komplementarnych statkov, ceny ktorych vyvolavaja
zmeny v spravani sa spotrebitela. Tieto zavislosti si predmetom hlbsej
a naro¢nejsej analyzy a predstavuju dolezity mikroekonomicky zaklad pre
rozhodovanie sa nielen spotrebitel’a, ale aj vyrobcu o tom, aky statok a za
aku cenu ponukat’.

4.3 Trhova rovnovaha

O rovnovahe na trhu urcitého statku hovorime vtedy, ak sa dopyt
stretava s ponukou. Trhovd rovnovdha nastava vtedy, ked mnoZstvo
a cena na trhu vyhovuje aj predavajlicemu aj kupujicemu. Znamena
to, ze na trhu je pontkanych tolko statkov, kol'ko je ochotny a schopny
kuapit’ spotrebitel’ a sucasne je na trhu takd cena statku, pri ktorej je ochota
vyrabat a spotrebuvat’ dané mnozstvo.
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Trhovi rovnovahu mozno zndzornit graficky pomocou kriviek
ponuky a dopytu (graf 6).

Graf 6 Trhova rovnovaha

nedo'statok
1
1

e a

Bod trhovej rovnovahy — E (equilibrium) je bod, v ktorom sa
pretina krivka ponuky a dopytu. Tento bod je bodom rovnovaznej ceny
a rovnovazneho mnozstva, ktoré zistime spustenim kolmice na os q a os p
z rovnovazneho bodu E.

Rovnovaha na trhu je vzacny, idealny stav, ku ktorému sa jednotlivec
(spotrebitel’ a vyrobca), ale aj celd ekonomika sustavne snazi priblizit.

Realnymi prejavmi situdcie na trhu statkov a sluzieb st prebytok
a nedostatok tovarov. Prebytok na trhu vznika vtedy, ak je ponuka vicsia
ako dopyt. Znamena to, Ze vyrobcovia vyrobili vicSie mnozstvo a za vyssiu
cenu, ako st ochotni spotrebitelia kupit. Opakom prebytku je nedostatok,
ktory znamena, Ze dopyt je vyssi ako ponuka. Takato situdcia mdze nastat’
vtedy, ak je cena na trhu nizSia ako rovnovazna. Cena sice stimuluje
spotrebitelov k vysSiemu dopytu, odradza vSak vyrobcov od zvySovania
ponuky.

Prebytok na trhu statkov oznacujeme tiez ako ,trh spotrebitela,
kupujticeho®, ktory vyvolava tlak na pokles ceny. Nedostatok na trhu
naopak oznacujeme ako ,,trh vyrobcu®, ktory tlaci na rast ceny a nasledne
na rast ponuky s cielom dosiahnutia rovnovazneho stavu.
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Ku zmene vrovnovahe na trhu statkov asluZieb moéze dojst
z r6znych pricin. Pri¢inou moéze byt dopyt a jeho rast (graf 7) alebo tiez
ponuka a jej pokles (graf 8). Ako vidiet' na obidvoch grafoch pod vplyvom
zmeny dopytu alebo ponuky vznikd novy rovnovazny bod (E’), ktory
znamena novu uroveil ceny aj mnozstva.

Graf 7 Vplyv rastu dopytu na rovnovahu

Krastu dopytu moéze dojst vdosledku zvySenia dochodku
spotrebitela, alebo zmeny vjeho preferenciach. Tieto skutocnosti
vyvolavaji posun krivky dopytu smerom doprava, ¢o pri nemennosti
ponuky znamena rast spotrebovaného mnozstva, ale aj rast ceny.

Ku znizeniu ponuky, ktord je zndzornena na grafe 8 moze dojst’ pod
vplyvom rastu nakladov vyrobcu, alebo zvysenia danového zatazenia, o
spdsobi pokles objemu vyrabanej produkcie a rast ceny produkcie.
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Graf 8 Vplyv zniZenia ponuky na rovnovahu

Otazky na diskusiu:

1.

Analyzujte vplyv kazdého jednotlivého faktora na ponuku ana dopyt,
graficky znazornite a slovne uved’te, k akym zmenam dochéadza na trhu
statkov.

Pokuste sa identifikovat hlavné faktory, ktoré ovplyviuju dopyt
spotrebitelov po statkoch kazdodennej spotreby na Slovensku.

N4ajdite niekol'ko spdsobov rieSenia prebytku a nedostatku na trhu Vami
zvoleného statku alebo sluzby.

Diskutujte o situacii, ktord mnastala vstupom obchodnych sieti
(hypermarketov, supermarketov atd’.) na slovensky trh. Uvedte
pozitivne a negativne dosledky.
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V.DOPYT, UZITOCNOST A SPOTREBITEL

Analyza dopytu tvori vychodisko pre lepSie poznanie spravania
spotrebitela.  Cielom kapitoly je spoznat vyznam uzitocnosti
v rozhodovani  spotrebitela, vediet  zddvodnit rézne  prejavy
spotrebitel'ského spravania a najmé ziskat' zru€nosti v pouzivani pojmov
a nastrojov marginalnej tedrie uzitonosti.

Vzhl'adom na to, ze tedria spotrebitel'ského spravania tvori rozsiahlu
sicast  mikroekonémie, ktora vyzaduje zdatnost v pouzivani
matematického aparatu, ¢o nedovoluju zaklady ekonomiky, budeme
viaceré javy a suvislosti zjednoduSovat’ a verbalne interpretovat’ tak, aby sa
neznizila ich vypovedacia schopnost’ a zrozumitel'nost’.

5.1 Spotrebitel’ a jeho spravanie

Za spotrebitel'a pokladame jednotlivca alebo domacnost’. Spravanie
spotrebitela predstavuje zaklad dopytu, pricom spotrebitela vnimame ako
nezavislého jednotlivca, informovaného o situacii na trhu, ktory sa usiluje
¢o mozno najracionalnej$im spdsobom dosiahnut’ maximalnu uZzitocnost’ zo
spotreby danych statkov. Spotrebitel ma svoje subjektivne predstavy
o uzitocnosti, ma vlastné preferencie a urcity vztah k celej skale potrieb,
ktoré sa snazi uspokojit’.

V spotrebitel'skom spravani zohrava vyznamni tulohu kategoria
uzitocnosti. V zmysle neoklasickej tedrie hodnota statkov zavisi od
dolezitosti potreby a od subjektivnej uzitoCnosti statkov, ktora je dana
vzacnostou.

UZito¢nost’ predstavuje mieru uspokojenia potrieb alebo subjektivny
pocit uspokojenia zo spotreby statkov. RozliSujeme celkovi a hrani¢nu
(marginalnu) uzito¢nost’.

Celkova uzito¢nost’ (TU) predstavuje celkové uspokojenie potrieb
az po bod nasytenia. Marginalna (hrani¢na) uZito¢nost’ (MU) vyjadruje
skuto¢nost’, o kol'ko sa zmeni celkova uzito¢nost’, ak sa zmeni mnozstvo
spotrebuvaného statku o jednu dodatoént jednotku.
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Vztah medzi celkovou a hrani¢nou uzitonostou mozno vyjadrit’
nasledovne:
_ATU

Aq

MU ak Aq =1, potom MU = ATU ,

kde ATU predstavuje zmenu celkovej uzitoCnosti, ku ktorej doslo pod
vplyvom zmeny spotrebovaného mnozstva (Aq) daného statku.

Celkova uzitocnost’ s rastom mnozstva spotrebuvaného statku sice
rastie, ale jej prirastky, t.j. marginalna uzito¢nost’ su stale mensie. Plati, ze
kym je celkova uzitocnost rastuca, hrani¢na uzito¢nost’ je kladna. Pretoze
celkova uzitocnost' rastie v klesajiicej miere, hranicnd uzitocnost je
klesajuca, ¢o vyjadruju krivky celkovej a hrani¢nej uzito¢nosti na grafoch 9
a 10.

Graf 9 Krivka celkovej uzitocnosti
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Graf 10 Krivka hrani¢nej uZitocnosti

MU

Objektivnu zékonitost, Ze s rastom spotrebuvaného mnozstva statku
jeho dodatocna (hranicnd) uziti€nost' klesd, vyjadruje zékon klesajucej
hrani¢nej uzito¢nosti.

Zakon klesajicej hranicnej uZitocnosti ,hovori“, Ze hrani¢na
uzito¢nost’ s rastom spotrebtivaného mnozstva statku ma tendenciu klesat’.
Ako z kazdého zakona, tak aj zo zakona klesajiicej hrani¢nej uzitoCnosti
existuju vynimky. Zakon klesajucej hrani¢nej uzitocnosti sa napriklad
nepresadzuje v pripade filatelistov, numizmatikov, ale aj drogovo zavislych
jednotlivcov, kedy s rastom spotrebtivaného mnozstva prislusného statku
ich subjektivna uzitoc¢nost rastie.

V spotrebitel'skom spravani odhal'ujeme viaceré zvlastnosti, ktoré st
odchylkami od pdsobenia zdkona hrani¢nej uzitocnosti a teda aj zadkona
klesajuceho dopytu. Tymito odchylkami st napriklad efekt kvality,
S$pekulaény efekt, efekt snobizmu a Giffenov efekt. Spekulacny efekt
vyjadruje skutocnost, kedy sa v o¢akavani rastu ceny spotrebitel’ zasobuje
danym statkom, v dosledku ¢oho rastie jeho dopyt, hoci cena daného statku
sa realne nezmenila. Efekt kvality sa prejavuje u niektorych spotrebitel'ov
tak, ze pokles ceny vnimaju ako pokles kvality statku, v dosledku ¢oho
klesa ich dopyt. Obdobny prejav nachadzame v pripade efektu snobizmu,
kedy pokles ceny daného statku vyvola aj pokles dopytu. Giffenov efekt sa
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spaja s tzv. inferiornymi (podradnymi) statkami, ktoré spravidla kupuju
chudobni. Rast ceny inferiérnych statkov moze sposobit” pokles dopytu
hodnotnejsich statkov.

5.2 Maximalizacia uzito¢nosti a rovnovaha spotrebitela
P

V analyze spotrebitel'ského spravania rozliSujeme dva zakladné
pristupy: kardinalisticky a ordinalisticky. Obidva pristupy hl'adaji odpoved’
na otazku, kedy, za akych podmienok jednotlivy spotrebitel maximalizuje
svoju uzitonost’ aje vrovnovahe. Rovnovahou spotrebitela budeme
rozumiet’ stav, kedy spotrebitel maximalizuje svoju uzito¢nost’ a dosahuje
také uspokojenie zo spotreby vSetkych statkov, ze nemusi menit' svoje
rozhodnutia.

Kardinalisticky pristup vychadza z predpokladu, Ze uzitocnost je
meratelnd, ze sa ju dé vyjadrit v absolutnych veliCinach, Cciselnych
mernych jednotkach, napriklad v utiloch. Opiera sa pritom o dva
Gossenove zakony (H. H. Gossen — 1854). Podla prvého Gossenovho
zakona — ,s postupnym uspokojovanim urcitej potreby, intenzita
uzitofnosti daného statku klesa*. Na zaklade tohto zakona bol
sformulovany zakon klesajucej hranicnej uzitocnosti, o ktorom sme
hovorili vyssie.

Druhy Gossenov zékon ,hovori“, Ze spotrebitel’ maximalizuje
svoju uZzito¢nost’ vtedy, ked’ rozdeluje svoj déochodok medzi rézne
statky tak, Ze dosiahne rovnaké uspokojenie z poslednej pehaZnej
jednotky, vynaloZenej na kazdy statok.

Znamena to, ze urcity statok bude spotrebitel nakupovat’ dovtedy,
kym sa jeho hrani¢nd uZzito¢nost' pripadajica na jednu penaznt jednotku
nevyrovna s hrani¢nou uzitoénostou inych statkov. Ak sa napriklad
hrani¢né uzito¢nosti na jednu korunu zo spotreby chleba, topanok, byvania
rovnaju, spotrebitel ma pri svojom danom dochodku maximalny pocit
uspokojenia. Uvedent skutoc¢nost’ mozno formalne zapisat’ takto:

a) pre jeden statok: MUy = p,, hrani¢na uZzito¢nost’ statku x sa rovna cene
statku x

MU. MU, MU,
LN A

b) pre vsetky statky: =MUmax,
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kde sa hrani¢né uzito¢nosti a ceny statkov navzajom rovnaji a vyrovnavaji
sa s poslednou penaznou jednotkou, vynalozenou na najmenej dolezity
(posledny) statok.

Uvedené vztahy zjednoduSene vyjadruji podmienku rovnovahy
spotrebitel'a podl'a kardinalistického pristupu. Takato rovnost vyplyva
z toho, ze racionalny spotrebitel' bude pri danom ddéchodku kupovat ten
statok, ktory mu na jednu penazni jednotku prinesie vysSiu hrani¢nu
uzito¢nost’ az do momentu, kym sa hrani¢né zitky z jednotlivych statkov
nevyrovnaju.

Praktickym  zaverom  z kardinalistickej  verzie  uzitoCnosti
a spotrebitel'ského spravania je, ze individualnu krivku dopytu po
urcitom statku mozno odvodit’ z krivky hrani¢nej uZito¢nosti (graf 11),
ktora je klesajuca. Plati, ze ¢im viac daného statku spotrebiivam, tym viac
klesa jeho hranicnd uzitocnost. Individudlna krivka dopytu klesa, lebo
klesa hrani¢na uzito¢nost’ daného statku.

Graf 11 Krivka klesajtcej hrani¢nej uZito¢nosti — krivka dopytu

Ordinalisticky pristup k spravaniu spotrebitela sa 1iSi od
kardinalistického tym, ze vychadza zpredpokladu o nemeratelnosti
uzitonosti statku. Naopak usudzuje, Ze spotrebitel poznd poradie
dolezitosti, vyznamnosti jednotlivych statkov. Vie teda urcit, ktoré statky
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preferuje aktoré su mu lahostajné (indiferentné), lebo mu poskytuju
rovnako vel'ku celkovu uzito¢nost.

Pre  znazornenie  zlozitych  vztahov medzi mnoZstvami
spotrebuvanych statkov, ich uzito¢nostou a cenou pouzivaji ordinalisti
indiferenéné krivky (krivky IPahostajnosti), ktorych ststavu tvori
indiferen¢nd mapa. Vzhl'adom k tomu, ze indiferen¢na analyza vyzaduje
vacsi rozsah poznatkov, budeme ju vnimat’ len ako uzitoény nastroj pre
vyjadrenie rovnovahy spotrebitel’a.

Pomocou indiferen¢nych kriviek a déchodkovej priamky mozno
najst’ taky bod rovnovahy spotrebitel’a (graf 12 — bod B ako bod dotyku
dochodkovej priamky NM a jednej z indiferenénych kriviek — Us), kedy
spotrebitel dosahuje maximalnu uzitoénost pri danych cenach a danom
dochodku. Rovnovahu spotrebitel'a mozno teda vyjadrit ako stav, kedy
spotrebitel’ zvolil taki kombinaciu statkov vzhl'adom kich uzito¢nosti
acenam, ktora mu pri danom dochodku prindsa maximalny pocit
spokojnosti alebo maximalnu celkovu uZzitocnost'.

Graf 12 Rovnoviha spotrebitel’a
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Pristupy k spravaniu spotrebitela sa stale viac zdokonaluju
arozvijaju. Uvedeny trend sved¢i o tom, Ze centrom pozornosti su stale
viac individualne potreby a preferencie spotrebitel’a, jeho naroky, predstavy
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a poziadavky, ktoré musi brat’ do uvahy vyrobca, ak chce byt Gspesny na
trhu. Dynamika rastu potrieb vyzaduje vyuzivat stale zlozitejSie sposoby
analyzy spravania spotrebitela, vratane psychologie, socioldgie,
marketingu a d’alSich vednych disciplin.

Otazky na diskusiu:

1. Diskutujte o tom, aky je rozdiel medzi potrebou, spotrebou a dopytom.

2. Sledujte vlastné spotrebitel'ské spravanie a hladajte dovody, ktoré
sposobili Vasu neracionalitu v rozhodovani. Kupili ste uz neuzitoné
statky?

3. Najdite aspon tri statky, pri spotrebe ktorych neplati prvy Gossenov
zakon.

4. Analyzujte, ako sa budi menit VasSe rozhodnutia pri zmene ceny
substitu¢ného statku (napriklad kava — ¢aj, dzas — cola).

45



ZAKLADY EKONOMIE I.

VI. POSTAVENIE PODNIKU V TRHOVEJ EKONOMIKE

Druhou strankou trhu je ponuka, ktoru predstavuju vyrobcovia
(podniky) a ich ekonomické zaujmy. Pochopit’ zéklady fungovania podniku
a vediet' odliSit’ jednotlivé typy podnikov su hlavné ciele danej kapitoly.
Bez znalosti charakteristickych ¢ft podniku ajeho cielov nemozno
pochopit’ vnutorné suvislosti ekonomickej c¢innosti podnikov, ale ani
okolie, v ktorom podniky posobia. Podnik je dolezity clanok kazdej
ekonomiky, v ktorom sa uskutoéfiuje spojenie vecnych a osobnych
Cinitelov vyroby. Tie sa transformuju na vystupy, ktoré slizia na
uspokojovanie potrieb.

6.1 Charakteristika podniku a jeho funkcie

Podnik je hospodarskou jednotkou, v ktorej sa uskutociiuje proces
vyroby alebo proces poskytovania sluzieb. Podnik v trhovej ekonomike ma
svoju ekonomicku samostatnost’ a pravnu subjektivitu. Znamena to, Ze
samostatne rozhoduje otom, ¢o aako bude vyrdbat apre koho bude
vyrabat’. K tomu ziskava zdroje (vstupy) a voli optimalnu kombinaciu ich
vyuzitia. Podnik ma nielen pravo uskutoénovat uréité ¢innosti, ale nesie za
ne aj zodpovednost’.

Prevazna vécsina podnikov funguje na principe ziskovosti, ¢o
znamena, ze ich hlavnym cielom je vyrabat’ statky alebo poskytovat’ sluzby
tak, aby prijmy zich realizacie prevySovali naklady. Dosahovanie zisku
viak stale Castejiie byva v sutasnych podmienkach dopiiiané alebo aj
nahradzované inymi cielmi — maximalizaciou obratu, dlhodobou stabilitou
na trhu, prestizou, vernostou zakaznikov. Casto sa v tejto savislosti hovori
o tzv. alternativnych ciel'och podniku.

Doévodmi existencie podniku su najma:

e dosahovanie uspor z rozsahu produkcie,
e ziskavanie zdrojov,
e organizicia vyroby, riadenie a rozhodovanie manazérmi.

Hlavnym zmyslom existencie podniku je vSak uskutocfiovanie
vyroby alebo poskytovanie sluzieb, ktoré slizia na uspokojovanie potrieb.

Postavenie podniku v trhovej ekonomike sa zasadne 1iSi od
postavenia podniku v centralne planovanej ekonomike. Zatial’ ¢o v trhove;j
ekonomike méa podnik svoju ekonomicki samostatnost’ a pravnu
subjektivitu, v ekonomike direktivnej je podnik riadeny zcentra, ma
minimalnu samostatnost’ v rozhodovani o tom, ¢o aako bude vyrabat.
Prevazujica Statna forma vlastnictva v centralnych hospodarstvach
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nemotivovala podniky k efektivnej Cinnosti a k racionalnemu vyuzivaniu
zdrojov. Nizka miera zainteresovanosti na vlastnych vysledkoch viedla
k formalnemu plneniu planovanych tloh bez re$pektovania potrieb trhu
apoziadaviek konkrétnych spotrebitelov. Transformaciou centralne
planovanej ekonomiky na ekonomiku trhovll sa podstatne menia aj
podmienky pre podsobenie podnikov — zvySuje sa ich samostatnost’
a iniciativa, vstupuju do otvoren¢ho konkuren¢ného boja, rozhoduji na
vlastné riziko o tom, ¢o aako budu vyrabat. Zainteresovanost’ na zisku
a vysledkoch hospodarenia motivuje podniky k vysSej produkcii, ktora
musi spiiat’ naro¢né kritéria trhu a spotrebitelov. I naprick uvedenym
skuto¢nostiam, mnohé podniky byvalych centralne planovanych ekonomik
zépasia s problémami finan¢nej zadiZenosti, nepredajnosti vlastnej
produkcie, nizkej kapitalovej vybavenosti a podpriemernej produktivity
prace. Ich konkurencieschopnost’ je zatial' nizka, ¢o ohrozuje existenciu
nielen samotného podniku, ale aj jeho zamestnancov.

Kazdy podnik plni cely rad funkcii, ktoré sa liSia charakterom
vyrobnej ¢i obsluznej ¢innosti, sférou posobenia ale aj samotnou vel’kost'ou
podniku. Mozno vsak hovorit' o vSeobecne platnych funkciach, ktoré by
mal plnit’ akykol'vek podnik bez ohl'adu na miesto a rozsah jeho posobenia.

Zakladné funkcie podniku st zndzornené na schéme 3.

Schéma 3 Funkcie podniku

Funkcie podniku

\ Podnikatelska

Vyrobna

| vedecko-technicka

Obchodna

|zahraniéno-integraéné|
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Najdolezitejsou a najobsaznejSou funkciou  je funkcia
podnikatel’ska. Je suhrnom vsSetkych aktivit a procesov, cez ktoré sa
naplia zakladny ciel' podniku — maximalizacia zisku. Vyrobna funkcia
spociva v produkcii statkov a sluzieb, ktoré predstavuji finalne statky.
Najdolezitejsim prvkom tejto funkcie je tvorba pridanej hodnoty podnikom,
podla ktorej sa posudzuje dlhodoba konkuren¢nd schopnost podniku.
Tvorba statkov nie je mozna bez aplikacie vysledkov vedy a techniky vo
vyrobnom procese. Preto je zvyraznenad vedecko-technicka funkcia
podniku, ktorej naplianie svedéi o prestizi podniku ajeho inovacnej
schopnosti. Ekonomicka funkcia sa spaja s ur¢ovanim, kalkulaciou ceny
a d’alsich ekonomickych parametrov. Podnik skor ako ide na trh so svojou
produkciou, musi vykalkulovat' vlastni cenu, odhadnit mozné prijmy
alebo straty. Bez ekonomickych prepoctov je <cinnost podniku
nesystematickd a viac-menej intuitivna. Obchodna funkcia zko stvisi so
zahrani¢no-ekonomickou funkciou. V obidvoch pripadoch ide o nakup
apredaj, pricom spravidla rozliSujeme vztahy vymeny vo vnutri
ekonomiky a v zahrani¢i. Vstupom podniku na zahrani¢né trhy nadobuda
na vyzname zahrani¢no-integraéna funkcia, ktort mozu realizovat’ na
zaklade vzajomne vyhodnych vztahoch podniky v rdznych oblastiach —
v oblasti kooperacie, spoloéného vyskumu, spolo¢ného podnikania.
Socialna funkcia podnikov byva Casto neopodstatnene podcenovand. Ide
o starostlivost o zamestnancov, o zvySovanie ich kvalifikacie, ale aj
o reprodukciu ich pracovnych schopnosti pocas vol'na a dovoleniek. R6zne
druhy vyhod alebo zaruk, ktoré poskytuji efektivne fungujice podniky
svojim zamestnancom c¢asto vedu k rastu produktivity prace, k lojalnemu
vzt'ahu zamestnanca k podniku, k Sireniu dobrého mena a imidzu. Aktivne
vyuZivana socidlna funkcia podniku pomaha tiez stabilizovat’ alebo
pritahovat’ novych, kvalifikovanych zamestnancov.

6.2 Druhy podnikov

Podniky mdzeme rozdel'ovat’ podl'a roznych kritérii. Pestrost’ foriem
podnikov je odrazom urcitej vyspelosti ekonomiky, zavisi vSak aj od
samotnej vel'kosti narodného hospodarstva, jeho Struktiry a historickych
podmienok, ktoré sa utvorili pre fungovanie podnikovej sféry.

Na schéme 4 s znazornené kritéria a jednotlivé formy podnikov,
ktoré im zodpovedaju. Uvedené ¢lenenie podnikov, podobne ako aj ostatné
Clenenia, treba vnimat relativne. Existuju totiz rdzne pristupy k deleniu
podnikov nielen z hl'adiska ich velkosti, ale aj podl'a organiza¢no-pravne;j
formy. Vo svete by sme snad’ nenasli dve ekonomiky, v ktorych by
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existovali rovnaké, identické kritéria a formy podnikov. Ide o urcity
sa prelinaju nielen ekonomiky navzajom, ale aj samotné podniky. Vznik
avplyv nadnarodnych spolocnosti, transnaciondlnych korporacii ¢i
obchodnych sieti, bank a inych finanénych institacii je natol’ko markantny,
ze otazka kritérii a foriem podnikov sa vich suvislosti zda byt
zanedbatel'na. I napriek tomu, poznanie znakov, pomocou ktorych mozno
rozlisit’ jednotlivé druhy podnikov, patri k dolezitym poznatkom stcasnej
ekonomickej tedrie.

Schéma 4 Clenenie podnikov

Clenenie podnikov

Kritéria Formy

- * malé a stredné
- velké
Predmet ¢innosti * vyrobné
* nevyrobné
« sukromné

* zmiesané
* municipalne

forma jednotlivca
* partnerstvo

(spoloénost)
« druzstvo

Kazdé forma podniku ma svoje vyhody a nevyhody. Napriklad malé
podniky su na trhu pruzné arychlo reaguju na zmenu dopytu, maju
relativne jednoduchy systém riadenia a organizacie, st vSak labilné, rychlo
vznikaji a zanikaji (priemerny vek ich Zzivotnosti predstavuje 6 rokov),
maju t'azsi pristup k finanénym zdrojom a naro¢nejsie podmienky inovaci
produkcie a sluzieb. Naopak vel'ké podniky ziskavaju ¢asto vyhodu na trhu
tym, ze st schopné vyrabat' vo velkych mnozstvach, ¢im Setria naklady
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a su konkurencieschopnejsie. Pristup k zdrojom a k novym technologiam
maju l'ahsi ako malé podniky.

(spoloc¢nosti), ktoré sa lahSie presadzuju nielen na domdcich, ale aj
zahrani¢nych trhoch. Partnerstva rozliSujeme osobné a kapitalové (schéma
5), priCom do osobnych spolo¢nosti patria verejna obchodna spolo¢nost’
(VOS) a komanditna spolo¢nost’ (KS). Do kapitalovych spolo¢nosti patria
spolocnost’ s rucenim obmedzenym (s.r.0.) aakciova spolocnost’ (a.s.).
Clenenie partnerstiev na osobné a kapitalové spolo¢nosti zohl'adiiuje najma
sposob riadenia a rucenia spoloénikov za zavizky spoloénosti. Spoloc¢nici
verejnej obchodnej spolo¢nosti rucia za zavéizky neobmedzene, celym
svojim majetkom, v komanditnej spolocnosti rozliSujeme komandistov
(rucia za zaviazky neobmedzene) a komplementarov (za zavizky rucia len
do vysky svojho vkladu). V kapitalovych spolo¢nostiach spolo¢nici rucia
za zavézky len do vysky svojho vkladu, priCom jednou z podmienok ich
zalozenia je urcitd vySka minimalneho zédkladného imania (na Slovensku je
pre s.r.o. stanovenych — 200 tisic Sk a pre a.s. — 1 mln. Sk).

Schéma 5 Partnerstva

Partnerstva

N

osobné kapitalové
spolo¢nosti

V.0.S. S.r.o.
k.s. a.s.

Od zaciatku 90. rokov doSlo na Slovensku k vyraznej zmene
v Struktiire podnikov. V procese privatizacie sa zvysil pocet malych
a strednych podnikov, ktoré maju vyrazny podiel na zamestnanosti a tvorbe
narodného produktu. Vznikli réznorodé¢ formy podnikov z hl'adiska ich
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organizaCno-pravnej formy s vyraznym podielom spolocnosti s ru¢enim
obmedzenym a akciovymi spolo¢nost’ami.

Otvorenost’ ekonomiky a zahrani¢no-ekonomické, ale aj politické
podmienky viedli k vzniku zmieSanych podnikov (napriklad joint-venture),
ale aj k posobeniu ¢isto zahrani¢nych alebo nadnarodnych podnikov na
slovenskom trhu, ¢o vyvolava tlak na rast konkurencieschopnosti
narodnych podnikov.

Otazky na diskusiu:

1. Charakterizujte jednotlivé druhy podnikov a hladajte ich prednosti
a nedostatky.

2. Uved'te, ¢im sa lisi podnik jednotlivca, partnerstvo a druzstvo. Pre ktoré
sektory alebo odbory ¢innosti by ste tieto formy odporucili a preco?

3. Ak wuplatnime kritérium financovania podnikov, o akych druhoch
podnikov mozno hovorit'?

4. Ktora forma podnikov z hl'adiska velkosti, organiza¢no-pravnej formy
a vlastnictva najviac vyhovuje sfére sluzieb? Zdoévodnite!
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VII. NAKLADY, PRIJMY A ZISK PODNIKU

Fungovanie podniku bez ohladu na jeho vlastnicku formu alebo
vel'kost’ spociva v kalkulacii nakladov, v snahe ich znizovat’ a dosiahnut’ ¢o
mozno najvyssie prijmy a zisk. Cielom tejto kapitoly je ziskat’ zakladné
poznatky o rozhodovani podniku v oblasti nakladov, prijmov a zisku.
Podstata existencie podniku spociva v tvorbe takych statkov, ktoré
uspokojuju potreby. K tomu, aby podnik mohol plnit’ svoje poslanie, musi
ziskat’ zdroje, optimalne ich vyuzit, zhodnotit a pretransformovat na
produkciu, po ktorej je na trhu dopyt. Rozmanitost’ potrieb a ich neustaly
rast vyvolavaji tlak na rast produkcie. Limity rastu suvisia
s obmedzenost'ou zdrojov, ¢o ¢asto vyvolava konflikty nielen na narodnej
¢i svetovej urovni, ale aj na urovni podnikovej. Prave v podniku sa riesi
otazka efektivneho vyuzivania obmedzenych zdrojov na jednej strane
a dosahovania zisku na strane druhe;j.

7.1 Naklady, ich ¢lenenie a vzajomny vzt’ah

Naklady st pefiaznym vyjadrenim vstupov, ktoré podnik ziskava
pre svoju ¢innost’. Pre kazdy objem vyroby je nevyhnutné vynalozit’ urcité
mnozstvo nakladov, ktoré st sti¢ast'ou ceny produkcie. V podstate plati, Ze
¢im st naklady vysSie, tym je nizsi zisk ako rozdiel prijmov a nékladov
podniku. Preto sa podnik snazi vlastné naklady znizovat.

Naklady mozZno ¢lenit® zréznych hladisk. NajdoleZitejSim
hPadiskom je ich vztah k objemu produkcie. V zavislosti od toho, ako
sa ndklady menia so zmenou objemu vyrabanej produkcie, rozliSujeme
naklady fixné a variabilné.

Fixné naklady (FC) sa s objemom produkcie nemenia a ich krivka
je vodorovna priamka, rovnobezna s osou X, na ktorej je zndzorneny objem
produkcie (graf 13). Fixné naklady predstavuji napriklad odpisy, najomné,
pausalne platby, uroky, ktoré musi podnik uhradzat’ aj vtedy, ak vdbec
nevyraba. Fixné naklady nemaju v kratkom obdobi vplyv na rozhodovanie
podniku o objeme vyrabanej produkcie.

Variabilné niaklady (VC) sa so zmenou objemu produkcie menia.
Vo vSeobecnosti rastd, avSak nerovnomerne. S rastom objemu produkcie
rastd proporcionalne, nadproporcionalne alebo podproporcionalne. Podnik
moze variabilné naklady menit’ aj v kratkom obdobi, preto hovorime, ze
maju vplyv na rozhodovanie podniku o objeme vyrdbanej produkcie.
Variabilnymi nakladmi s napriklad naklady na material, suroviny, mzdy.
Krivka variabilnych nékladov je rastica, ¢o znazoriuje graf 13.
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Sucet fixnych a variabilnych nakladov predstavuje celkové naklady
(TC), ¢o mozno vyjadrit’ vzt'ahom:

TC=FC + VC.

Krivka celkovych nakladov je rastiica a mozno ju znazornit' ako
krivku variabilnych nakladov posunuti nahor o vysku fixnych nakladov
(graf 13).

Pomocou celkovych nakladov a objemu produkcie mozno vyjadrit’
priemerné naklady. Priemerné (jednotkové) naklady (AC) s nakladmi
na jednu jednotku vyrabaného objemu produkcie. Mozno ich vyjadrit’
vztahom:

ac=T¢
q
Graf 13 Nakladové krivky
C
TC
vC

FC

a

Krivka priemernych nakladov ma v kratkom obdobi tvar pismena
,,U*, ¢o vyjadruje skutocnost’, Ze s rastom objemu produkcie najprv klesaja
(vysoké fixné naklady na zaciatku vyroby pripadaji na stale vicsiu
produkciu), potom rastd. Z priemernych néakladov mozno odvodit’
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priemerné fixné apriemerné variabilné naklady. Zvlastnostou
priemernych fixnych ndkladov (AFC) je, Ze s rastiicim objemom vyrabanej
produkcie klesajii ablizia sa k horizontalnej osi. Priemerné variabilné
naklady s rastom objemu produkcie najprv klesaju, potom vSak rastd a ich
krivka ma tvar ,,Sirokého* pismena ,,U*.

V ¢innosti podniku maju osobitny vyznam marginalne (hrani¢né)
naklady (MC). Marginalne naklady vyjadruji zmenu celkovych nakladov,
ku ktorej dochadza pod vplyvom zmeny objemu produkcie o jednu
jednotku. Vztah medzi celkovymi a margindlnymi ndkladmi mozno
vyjadrit’ takto:

_ATC

MC , ak Aq=1, MC=ATC.
q

Krivka marginalnych nakladov je najprv klesajuca (pre malé
objemy produkcie), neskor prudko rastiica a ma tvar pismena ,,J*.

Medzi marginalnymi a priemernymi nikladmi existuje dolezity
vztah. Krivka marginalnych nakladov pretina krivku priemernych
nakladov v bode ich minima, teda tam a vtedy, kedy st priemerné naklady
podniku minimalne. Podl'a vztahu margindlnych a priemernych nakladov
mozno urcit’ optimalny objem produkcie. Podnik vyrdba optimalny objem
produkcie ak sa marginalne naklady rovnaji minimalnym priemernym
nikladom. Podnik vyrdba nadmerny objem produkcie vtedy, ked su
marginalne naklady vyssie ako priemerné naklady a podnik vyradba nizsi
ako optimalny objem produkcie vtedy, ked’ st marginalne naklady nizsie
ako priemerné naklady. Tieto vztahy medzi marginalnymi a priemernymi
nakladmi moZno pozorovat’ na grafe 14.
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Graf 14 Vztah marginalnych a priemernych nikladov

MC AC

Pre rozhodovanie podniku maji vyznam aj d’alSie druhy néakladov.
Z hladiska sféry vzniku rozliSujeme naklady vyroby a naklady obehu,
z hl'adiska ¢asu jednorazové (investi¢né) naklady a bezné (prevadzkové)
naklady.

Z hladiska uskutocnenia platieb ekonomicka teodria rozliSuje
explicitné a implicitné naklady. Explicitné naklady su tie, ktoré podnik
uctovne vykazuje aredlne hradi inym subjektom (napriklad za suroviny),
implicitné naklady st néklady, ktoré vznikaju pri pouziti vlastnych
vyrobnych faktorov (napriklad vlastnej pddy, vlastnej prace ¢i vlastného
kapitalu). Implicitné naklady sice v podniku vznikaja, nie st vsak platené
inym subjektom. Maju skor charakter implicitnych déchodkov v podobe
implicitnej renty, mzdy alebo implicitného zisku.

Na vyvoj nakladov vplyva cely rad faktorov. Mnohé z nich méze
podnik ovplyvnit’ vlastnou ¢innostou. Na néklady vSak vyrazne vplyva aj
faktor casu (kratke alebo dlhé obdobie), ktorému sa podnik musi
prispdsobit. V kratkom obdobi spravidla ~moéze podnik menit len
variabilné naklady, zatial' co v dlhom obdobi mdze menit’ aj fixné naklady.
Nakladové krivky teda logicky maji odlisny tvar v roznych casovych
obdobiach.
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7.2 Prijmy podniku a ich druhy

Délezitou ekonomickou velic¢inou cinnosti podniku st prijmy
z realizovanej produkcie. Zaujmom kazdého podniku je zvySovat’ prijmy,
ktoré sluzia na thradu nakladov a na rozvoj podniku.

Prijmy podniku st penaznym vyjadrenim objemu realizovanej
produkcie na trhu. Mozno ich ¢lenit podobne ako néklady z viacerych
hladisk.

Celkové prijmy podniku (TR) predstavuju celkova trzbu za
realizovany objem produkcie. Mozno ich vyjadrit ako sudin ceny
produkcie a mnozstva produkcie:

TR=p.q

Priemerné prijmy (AR) predstavuju prijmy pripadajice na jednu
jednotku realizovanej produkcie a mozno ich vyjadrit’ vztahom:

_TR
q

AR

Marginalne prijmy (MR) predstavuji zmenu celkovych prijmov,
ku ktorej dochddza pod vplyvom zmeny objemu produkcie o jednu
dodatoénu jednotku. Daju sa vyjadrit’ nasledovne:

_ATR
Aq

MR

Vsetky druhy prijmov mozno priradit’ k prislusnym nakladom a tak
zistovat ich rozdiel. K celkovym prijmom patria celkové naklady,
k priemernym prijmom priemerné naklady ak margindlnym prijmom
marginalne naklady. Ich rozdiel znamena bud’ zisk alebo stratu. Ak su
celkové prijmy vysSie ako celkové néklady, dostdvame celkovy zisk
(TR — TC = TP) a naopak ak su celkové prijmy nizsie ako celkové naklady,
hovorime o strate podniku.

7.3 Zisk podniku

Zmysel fungovania podniku odhal'ujeme v tvorbe zisku, ktory je
vysledkom efektivnej cCinnosti podniku a tvorby statkov, ktoré sluzia
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uspokojovaniu potrieb. Zisk podniku chape ekonomickd tedria ako
rezidudlnu veli¢inu medzi prijmami a nakladmi.

Na zisk vsak existuje mnoho nazorov, ktoré sa liSia chapanim jeho
podstaty. Podl'a niektorych autorov je zisk odmenou za riziko, podla
dalSich je to odmena za inovacie, alebo v zmysle alternativneho
(marxistického) pristupu je zisk premenenou formou nadhodnoty, ktort
vytvorila pracovna sila. Na zisk vplyvaju faktory, ktorych odhalenie
a vyuzitie zavisi od konkrétneho podniku. Casto je zisk zavisly nielen od
vonkajs$ich podmienok a okolia podniku (napriklad dafovej politiky Statu),
ale aj od vnutornych podmienok fungovania podniku — organizacie vyroby,
systému stimulacie, urovne technologie.

Dolezité miesto v analyze zisku ma aj monopolny zisk, ktory je
ekonomickou realizaciou vysadného postavenia vyrobcu na trhu. Otazkami
konkurencie a ziskavania monopolnej moci sa budeme zaoberat
v nasledujticej kapitole.

Otazky na diskusiu:

[u—

Akymi spdsobmi moze podnik ovplyvnit’ vysku svojich nakladov?

2. Ktoré faktory ovplyviiuju vysku celkovych, priemernych a hrani¢nych
prijmov?

3. Co je podstatou zisku podniku apre ktoré podniky nie je hlavnym

cielom dosahovanie zisku?
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VIII. KONKURENCIA A KONKURENCNE PROSTREDIE

Konkurencia je hybny metiv trhu, je to sutaz o o mozno najlepsie
podmienky na trhu. Konkurencia je prirodzena vlastnost vyrobcu, ale aj
spotrebitela. Bez rozvinutej a dostatocne vyspelej konkurencie, neexistuje
funk¢ny trh a vzt'ahy medzi vyrobcami i spotrebitel'mi sa deformuju.

Konkurencia je historicky jav, ktory do sucasnosti presiel viacerymi
vyvojovymi Stddiami. Pochopenie mechanizmu konkurencie, jej
pozitivnych aj negativnych dosledkov, jednotlivych foriem a osobitosti
spravania vyrobcov v roznych konkurenénych podmienkach tvori ciel
predmetnej kapitoly.

8.1 Zakladné formy konkurencie

Konkurencia ako siperenie medzi ekonomickymi subjektami trhu
ma rézne podoby. Existuje konkurencia na strane ponuky (medzi
vyrobcami), konkurencia na strane dopytu (medzi spotrebite'mi), ale aj
konkurencia medzi ponukou a dopytom navzajom.

Mozno tiez rozliSovat’ konkurenciu domacu a zahraniént, ¢i
konkurenciu regionalnu a globalnu.

Z hladiska nastrojov, ktoré sa pouzivaji v konkurenénom boji
rozliSujeme konkurenciu cenovu a necenovu. Pri necenovej konkurencii sa
pouzivaju najmi reklama, sposob predaja, dalSie sprievodné sluzby
poskytované spotrebitelom, ale najmé vzhl'ad produktu, jeho obal, kvalita
a technicko-tuzitkové parametre

Z hradiska poctu subjektov, ktoré posobia na danom ciastkovom
trhu rozlisujeme konkurenciu dokonali anedokonali (schéma 6).
Dokonald konkurencia je vsucCasnosti teoretickou abstrakciou
a predstavuje stav, kedy na trhu posobi velky pocet rovnako silnych
vyrobcov, vsetci su rovnako informovani o situdcii na trhu, existuje
moznost vstupu a vystupu z dané¢ho trhu (moznost’ umiestiiovania vol'nych
zdrojov), vSetci vyrobcovia vyrdbaju relativne homogénny produkt,
v dosledku ¢oho je cena dana trhom, je exogénnou, nezavislou veli¢inou.
Niektoré ¢rty  dokonalej konkurencie mozno najst na trhu
pol'nohospodarskej produkcie alebo na trhu cennych papierov. V podstate
vSak, dokonale konkurenéné podmienky neexistuju, a to z dévodu roznej
sily vyrobcov, znacne diferencovanej produkcie, ale aj z dovodu zabran,
ktoré obmedzuju vol'né prelievanie zdrojov z jedného ¢iastkového trhu na
iny trh.
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Nedokonala  konkurencia  historicky  vznikda  z dokonalej
konkurencie na prelome 19. a20. storoc¢ia. V tomto obdobi dochéadza
k silnej koncentracii a centralizacii vyroby a kapitalu, k masovej produkeii,
ktora Setri naklady, ¢im je cCast’ vyrobcov — vytlaand ztrhu ako
nekonkurencieschopna, nové zdroje aspdsoby vyroby umoziuju
produkovat’ ¢iastoéne alebo tUplne diferencovani produkciu. Sucéasne
vstupuje do hry trhovych sil §tat, ktory réznymi zasahmi bud vytvéra
vyhodnejsie podmienky pre urcitého vyrobcu (skupinu vyrobcov) alebo
naopak zabrafiuje konkurencii udelovanim vynimiek, licencii, Statnych
objednavok.

Za zakladné pri¢iny premeny dokonalej konkurencie na
nedokonalu teda povazujeme:

e Uspory z rozsahu produkcie,

e diferenciaciu produktu,

o dalSie bariéry (legislativne obmedzenia, patenty, vynimky, Statne
objednavky).

Zakladné znaky nedokonalej konkurencie mozno odvodit
podobnym spdsobom ako pri konkurencii dokonalej. V pripade
nedokonalej konkurencie posobi na trhu jeden alebo maly pocet vyrobcov,
kazdy z vyrobcov ma rozdielne postavenie na trhu, nie st teda rovnako
ekonomicky silni, existuju bariéry vstupu a vystupu z Ciastkového trhu
a jednotlivi vyrobcovia produkujii Ciastoéne alebo Uplne diferencovany
produkt, ¢o im docasne umoznuje ziskat monopolné, vysadné postavenie
na trhu.

Nedokonala konkurencia sa vyvija vo viacerych podobach.
V zasade rozliSujeme Cisty (absolitny) monopol, oligopol a monopolisticku
konkurenciu.

Cisty monopol predstavuje situaciu, kedy na danom &iastkovom trhu
posobi len jeden jediny vyrobca, ktory vyraba diferencovany, Specificky
produkt bez substititov, v dosledku coho moze diktovat jeho cenu
a dosahovat’ vyhody, ktoré mu z vysadného postavenia plynu. Vstup na
tento Ciastkovy trh pre ostatnych vyrobcov neexistuje.

Oligopol alebo oligopolna Struktira trhu je zlozend znevelkého
poctu silnych vyrobcov, ktori dominuju na danom trhu. Vstup na tento trh
je ¢iastone obmedzeny a cena je vysledkom bud’ vzajomnej dohody alebo
diktatu jediného, najsilnejSieho vyrobcu. Oligopol je jedna z najCastejsich
foriem organizacie trhu, z ¢oho vyplyva, ze ma rozne $pecifické podoby
(moéze ist o heterogénny ahomogénny oligopol, duopol, oligopol
s dominantnou firmou, barometricky oligopol a d’alSie). Na oligopolnom
trhu ostdva priestor pre pdsobenie dalSich vyrobcov, ktori vSak maji

59



ZAKLADY EKONOMIE I.

zlozitejsie ekonomické postavenie (vyssie naklady) v porovnani so silnymi
a podmienky diktujicimi vyrobcami.

Monopolisticka konkurencia sa viacerymi charakteristikami blizi
dokonalej konkurencii. Pre monopolistickdl konkurenciu je priznacné, Ze na
¢iastkovom trhu posobi vel’ky pocet priblizne rovnako ekonomicky silnych
vyrobcov, vstup na tento trh je volny, kazdy vyrobca vSak realizuje
diferencovany, ¢imsi odlisSny produkt, v désledku ¢oho ma isté vysadné
postavenie na trhu a v kratkom ¢asovom obdobi moze maximalizovat zisk.
Nakolko vSak vstup na tento trh je volny a neexistuju vazne prekazky
prelievania zdrojov, ani jeden z vyrobcov si neméze pocinat’ ako absolutny
monopolista. Naopak, je niteny znizovat’ svoje naklady, sledovat’ kvalitu
produkcie a konkurenciu, ale najma dopyt po produkcii, ktorej cenu urcuje
aj s ohl'adom na hrozbu vlastného zaniku.

Schéma 6 Formy konkurencie

Formy konkurencie

Podeta | Charakter |Vstup a vystup
velkost' | produktu |do az odvetvia

firiem
mnoho
Dokonala konkurencia malych homogénny jednoduchy
firiem
m;::lzﬁ-!it:;?:a Ti:‘igr: diferencovany jednoduchy
Nedokonala
H . FP diferencovany, Ciastkové
konkurencia oligopol malo firiem resp. homogénny bariéry vstupu
. ) Specificky .
monopol jedna firma (bez substitatov) uzavrety

8.2 Podnik v dokonalej a nedokonalej konkurencii

Odlisné podmienky pre podsobenie podniku v dokonalej
anedokonalej konkurencii vedua k tomu, Zze rozhodovanie podniku
o maximalizacii zisku sa uskutociiuje podla inych kritérii.

60



KONKURENCIA A KONKURENCNE PROSTREDIE

Ak predpokladame dokonale konkurencné podmienky, podnik ma
v podstate jedini moznost’ pre dosahovanie zisku - zniZzovanie vlastnych
nakladov pod uroven nakladov jeho konkurentov. Docasné znizenie
nakladov auspora vo vyrobe umoziuje podniku maximalizovat’ zisk,
avsak v dosledku toho, Ze rovnaké moznosti maji aj ostatni vyrobcovia,
ktori st informovani a ekonomicky rovnako silni, vidina kratkodobého
zisku Coskoro zanikne. Do daného odvetvia (na Cciastkovy trh) st
pritahovani d’al$si vyrobcovia, ktori zvySuju ponuku a v dosledku rastu
ponuky, zacne klesat’ cena. Automatické vyrovnavanie podmienok pre
vsetkych vyrobcov zaruéuje, ze vsetci dosahuji v dlhom obdobi priblizne
rovnaky zisk a kratkodobé vyhody zo zniZovania nakladov v podobe
dodato¢ného zisku zanikaju slobodnym prelievanim zdrojov medzi
jednotlivymi trhmi. Dokonalti konkurenciu oznacujeme dokonalou najméa
preto, ze automaticky vedie k vyrovnavaniu podmienok a zisku pre
vsetkych vyrobcov.

Samotna dokonald konkurencia ajej mechanizmus vSak postupne
vedi k formovaniu takych podmienok, ktoré znamenaju jej premenu na
nedokonal konkurenciu.

Désledky dokonalej konkurencie mozno zhrntit’ nasledovne:

...

zarucuju mimoriadny zisk,

e dochadza k automatickému premiestiiovaniu (prelievaniu) kapitalu
a ostatnych zdrojov do vyhodnejSich odvetvi (na vynosnejsie trhy),

e cxistuje tlak na efetivne vyuzitie zdrojov,

e ceny su viac-menej rovnovazne, su uréené ponukou a dopytom, cena je
pre vyrobcov vonkajSou, exogénnou veli¢inou,

e spotrebitel ma moznost vyberu priblizne homogénnej produkcie za
rovnaku cenu.

Tieto dosledky povazujeme za pozitivne, pretoze vedu
k efektivnemu vyuzivaniu zdrojov, k vyrovnavaniu ponuky a dopytu
a k automatickému prelievaniu zdrojov tam, kde je ich miera vynosu
najvyssia.

Sucasne vSak dokonald konkurencia vedie k tomu, Ze jednotlivi
vyrobcovia sa diferencuji na tych, ktori st schopni znizovat' naklady
a dosahovat uspory zrozsahu vyroby ana tych, ktori silnému
konkurenénému tlaku podliehaju a krachuju alebo su pohlcovani silnejsimi
vyrobcami. Diferencidcia vyrobcov, ktord sa uskutoCiiuje sucasne
s diferenciaciou ich produkcie vedie postupne k formovaniu podmienok pre
nedokonali konkurenciu v jej réznych formach. V uréitom slova zmysle,
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mozno diferenciaciu vyrobcov povazovat za mnegativny dosledok
mechanizmu dokonalej konkurencie.

Situacia v nedokonalej konkurencii sa zhladiska moznosti
maximalizacie zisku jednotlivym podnikom zdsadne meni. Ak vezmeme do
uvahy Cisty monopol, teda stav, kedy je na danom trhu jeden jediny
vyrobca, je zrejmé, ze si moéze stanovovat’ cenu ajej prispdsobovat
vyrabané mnozstvo, alebo naopak zvolit' optimdlne mnozstvo ajemu
prispdsobovat’ cenu. Mechanizmus nedokonalej konkurencie v podstate
umoznuje urcity ,,diktat™ vyrobcu na trhu, zasluhou ktorého mozno I'ahSie
maximalizovat’ zisk ako je tomu v podmienkach dokonalej konkurencie.

Nedokonale konkurenéné podmienky na trhu vedd k tomu, zZe
podnik nie je nuteny znizovat’ svoje naklady v takej miere ako dokonale
konkurenény podnik. Mo6ze zvySovat zisk inymi, relativne lahs$imi
spdsobmi, napriklad cenou, ktoru bud priamo urCuje alebo vyrazne
ovplyviuje v désledku svojho vysadného postavenia.

Je celkom prirodzené, Ze ani v nedokonalej konkurencii nemdze
podnik zvySovat’ cenu donekonecna. Tvorba ceny a udrziavanie jej vysky
zavisi od konkrétnych podmienok na trhu anajmid od sily azaujmu
spotrebitelov tuto cenu akceptovat’. Cim je vyssi tlak spotrebitelov na trhu,
tym sa utvara mensi priestor pre diktat vyrobcu.

Désledky nedokonalej konkurencie st pozitivne a negativne. Za
pozitivny dosledok nedokonalej konkurencie sa povazuje produkcia
aponuka diferencovaného produktu, ktory lepSie uspokojuje neustale
rastiice a rozmanité potreby, zavadzanie vysledkov vedy a techniky, ale aj
uspora nakladov, ktora vyplyva z velkého rozsahu produkcie.

Pod negativnymi doésledkami nedokonalej konkurencie (najmé v jej
podobe cistého monopolu) rozumieme: tlak na spotrebitela, vyssie ceny
azisky vporovnani sdokonalou konkurenciou, ale aj nové formy
konkurenéného boja, ktoré casto vedi knedovolenému vytlacaniu
ostatnych vyrobcov ztrhu alebo k diktovaniu wurc¢itych podmienok.
Zneuzivanie dominantného postavenia na trhu je preto predmetom zaujmu
a jednym z cielov $pecifickej hospodarskej politiky Statu — poliky ochrany
konkurenc¢ného prostredia (protimonopolnej politiky).

8.3 Zasahy $tatu do konkurenénych podmienok

Konkurenciu sme charakterizovali ako hybny motiv trhu.
Konkurencia a konkurenéné podmienky vsak podlichajii roznym vplyvom
a zmenam, v dosledku ktorych na trhu vznikaji nerovnaké podmienky pre
jednotlivych vyrobcov.
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Ochrana a tvorba konkurenénych podmienok je jednou z tloh vlady,
ktortt plni prostrednictvom institucionalnych a legislativnych néstrojov.
Najstarsou formou politiky ochrany hospodarskej sut’aze je antimonopolna
(protitrustova) politika $tatu, ktora sa sformovala v USA eSte v 19. storo¢i.
V Eurdpe sa podmienky pre protimonopolnu politiku Statov vytvaraju
najma po II. svetovej vojne.

Antimonopolnu politiku mozno definovat’ ako sihrn opatreni Statu
na kontrolu, ¢i obmedzovanie trhovej moci a na podporu konkuren¢ného
prostredia.

Najcastej$imi nastrojmi politiky ochrany a podpory konkuren¢ného
prostredia su:

o legislativne nastroje (zadkony, nariadenia, vyhlasky),
e ckonomické nastroje (pokuty, dane, regulacia cien).

Pri podrobnejSom skiimani mozno hovorit' o piatich zakladnych

intervenciach statu do konkuren¢ného prostredia:

a) protitrustové zakonodarstvo (zékony, vyhlasky, normy),

b) danova politika (progresivne zdafovanie),

c) cenova politika (regulacia cien, stanovovanie maximalnych
a minimalnych cien),

d) statne vlastnictvo alebo Statna regulécia,

e) zahrani¢no-ekonomické opatrenia (cla, dovozné kvoty).

Analyze vplyvu §tatu na konkurencné prostredie venuje ekonomicka
teéria mimoriadnu pozornost. V doterajSom vyvoji mozno zaznamenat
rozne teoretické pristupy k zasahom Statu do konkuren¢ného prostredia: od
nezastupite'ného prvku fungovania ekonomiky.

Vstupom tranzitivnych ekonomik do Eurdpskej unie vznikéd potreba
zjednocovania postupu Statu v ochrane konkurenéného prostredia
a v priblizovani sa k principom sataznej politiky EU. Naro¢né podmienky
eurépskeho a svetového trhu vnasaju do konkuren¢ného prostredia nové
prvky. Hlavné usilie EU sa ststred’uje na zvysenie konkurencieschopnosti
europskeho trhu do roku 2010, v doésledku ¢oho su prijimané viaceré
opatrenia smerujuce k liberalizacii trhu a obchodu, podpore vedecko-
technick¢ho pokroku, zvySovaniu pridanej hodnoty vo vyrobkoch
a sluzbach, ako aj k trvalo udrzatelnému rastu narodnych hospodarstiev.
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Otazky na diskusiu:

1.

Porovnajte podmienky vyrobcu v dokonalej a nedokonalej konkurencii
auved’te argumenty, ktoré slizia na zdévodnenie tlohy $tatu v ochrane
konkuren¢ného prostredia.

Najdite v odbornej literature, Casopisoch alebo dennikoch konkrétne
priklady, ktoré sved¢ia o porusovani zasad konkuren¢ného prostredia.
Diskutujte o ulohe spotrebitel'a v ochrane konkuren¢ného prostredia.
Najdite priklady, ktoré dokumentuju ochranu prav spotrebitel’a.

Na zéklade doplnujicej literatary uvedte priklady ochrany
konkurencéného prostredia na slovenskom a svetovom trhu.
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IX. TRHY VYROBNYCH FAKTOROV

Ciel'om kapitoly ,,Trhy vyrobnych faktorov je pochopit’ zvlastnosti
jednotlivych vyrobnych faktorov, tvorbu cien vyrobnych faktorov
a problém dosahovania trhovej rovnovahy. Vyrobné faktory sa navzajom
lisia svojim postavenim vo vyrobnom procese, sucasne vSak maju cely rad
spolo¢nych ¢it. Pochopenie podstaty mechanizmu trhu vyrobnych faktorov
slizi na odhalenie vztahu vyrobnych faktorov a statkov a sluzieb, ako aj na
zvladnutie problematiky previaznosti trhu vyrobnych faktorov a trhu
statkov a sluzieb. Osobitni pozornost’ pri Studiu tejto Casti je potrebné
venovat’ ekonomickym subjektom, ktoré vystupuju na trhu vyrobnych
faktorov v inej tulohe ako na trhu statkov a sluzieb.

9.1 Zvlastnosti trhu vyrobnych faktorov

Trh vyrobnych faktorov (prace, pddy a kapitalu) ma urcité Specifické
¢rty v porovnani strhom statkov asluzieb. Vo vSeobecnosti mozno
vymedzit’ tieto hlavné zvlastnosti trhu vyrobnych faktorov:

e je odvodeny od trhu statkov asluzieb, ktoré sa pomocou danych
vyrobnych faktorov vyrabaju,

o trhy vyrobnych faktorov st navzajom previazané, ovplyviuju sa,

e na trhoch vyrobnych faktorov sa stretavaju zaujmy vyrobcov (podnikov)
ajednotlivcov, pricom podniky vystupuju na strane dopytu po
vyrobnych faktoroch a jednotlivci (domdacnosti) na strane ponuky
vyrobnych faktorov,

e trhy vyrobnych faktorov su spravidla regulovanymi trhmi, do
mechanizmu ktorych vstupuje $tat,

e na trhoch vyrobnych faktorov sa objavuju Specifické subjekty — na trhu
prace — odbory, na trhu pody — najomcovia a prenajimatelia, na trhu
peiiazného kapitalu — banky a iné finanéné institucie.

Zvlastnosti trhov vyrobnych faktorov vyplyvaju zo zvlaStnosti
samotnych vyrobnych faktorov. Vyrobné faktory st predmetom kupy
a predaja, alebo prenajmu ich sluzieb, v désledku coho sa formuje ich cena.

Cena vyrobnych faktorov vystupuje v dvojakej podobe:

e pre vlastnika vyrobného faktora ako déchodok (mzda, tirok, renta),

e pre kupujiiceho (prenajimatela) vyrobného faktora ako naklad, ktory
musi uhradit’  pri kipe (prenajme) vyrobného faktora.

Vyrobné faktory su tovarmi osobitného druhu, nie st uréené na
kone¢nu spotrebu, ale pre dalSiu produktivnu cinnost. Su zdrojom
bohatstva a sucCasne sami v sebe bohatstvo predstavuju. Z uvedeného
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vyplyva potreba ich efektivneho vyuzivania, kedze st obmedzené, t.j.
vzacne vzhl'adom k potrebam. Vyuzivanie vyrobnych faktorov vyzaduje
ich optimalnu kombinéciu v uréitom pomere, ale aj substiticiu v zavislosti
od dostupnosti, ceny a kvality prislusSného vyrobného zdroja. V zdsade
plati, ze sa substituuje drahsi vyrobny faktor lacnej$im, pricom vSak treba
zohladiiovat’ konecny efekt, ktory sa lacnej§im vyrobnym faktorom
dosahuje.
Za najdolezitejsi a najvzacnejsi vyrobny faktor sa povazuje praca.

9.2 Trh prace a mzdy

Na trhu prace vystupuju domacnosti (jednotlivci) na strane ponuky
prace a zamestnavatelia (podniky) na strane dopytu po praci. Dopyt po
praci je odvodeny od dopytu po statkoch a sluzbach, ktoré su pomocou
prace produkované. Podniky zvySuji dopyt po praci dovtedy, pokial’ sa ich
hrani¢né naklady na dodato¢nu jednotku prace nevyrovnaji s dodatoénymi
(hrani¢nymi) prijmami, ktoré ziskaju predajom d’alSej jednotky produkcie.
Na dopyt po praci vplyvaju viaceré faktory:

e cena prace (mzda),

naklady na ziskanie dodatocného pracovnika,
prijmy z dodato¢ne realizovanej produkcie,

kvalita a produktivita prace,

konkrétna organizacia a riadenie vyroby v podniku.

Hlavnym faktorom dopytu po praci je mzda, ktora je pre podnik
nakladom. Za inak nezmenenych podmienok bude platit, ze ak mzda bude
rast’, dopyt po praci bude klesat’. Dopyt po praci mozno vyjadrit’ pomocou
krivky dopytu, ktora je klasicky klesajica.

Ponuku prace predstavuju domacnosti. Ponuka prace zavisi od:
celkového poctu obyvatel'stva a podielu praceschopného obyvatel'stva,
dizky pracovného Gasu,
vyspelosti ekonomiky,
demografickych faktorov,
mobility pracovnej sily,
ceny prace — mzdy.

Krivka ponuky prace ma pre niektoré druhy prac a jednotlivcov
$pecificky tvar naspét’ sa ohybajucej krivky (graf 15). Zvlastnosti v tvare
krivky ponuky sposobujt dva efekty:

e substitucny efekt a
e dochodkovy efekt.
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Substituény efekt sa prejavuje vtedy, ked” rast mzdy vyvolava
ochotu zvysSovat’ ponuku prace. Jednotlivec substituuje volny ¢as ¢asom
pracovnym z dovodu ocakavania vyssej mzdy.

Déchodkovy efekt, ktory sa zadina presadzovat’ od bodu A smerom
nahor po krivke ponuky prace (graf 15) znamena, ze vysSia mzda zvySuje
realne prijmy a vedie k nahradzaniu pracovného ¢asu casom volnym, teda
aj k obmedzovaniu ponuky prace (zakrivenie krivky ponuky dovnutra).

Pri relativne nizkej mzde prevlada substitucny efekt nad
dochodkovym a naopak.

Graf 15 Krivka ponuky prace

T doéchodkovy efekt
A
l substituény efekt

Cenou prace je mzda. Mzdu definujeme ako penazné vyjadrenie
mnozstva a kvality prace za urCity ¢as (mesacna, hodinova mzda). Mzda
vystupuje v réznych formach. RozliSujeme nomindlnu a reidlnu mzdu,
pricom nominalna mzda je suma penazi, ktort jednotlivec dostane za
vykonanu pracu a redlna mzda je mnozstvo statkov, ktoré si za nominalnu
mzdu modze kupit. Rozdiel medzi nomindlnou areadlnou mzdou teda
spociva v cenovej hladine, v inflacii.

Mzdu delime tiez na zakladnu (¢asova, tkolova, zmieSana mzda)
adoplnkovii mzdu (odmeny, prémie, podiely na hospodarskych
vysledkoch).
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Mzda vznika na zéklade ponuky a dopytu po praci, v realite vSak na
jej vysku vplyva cely rad faktorov. V dosledku nich, sa mzda zvykne
ustalovat’ na vysSej ako rovnovaznej urovni danej rovnostou ponuky
adopytu. Mzda ma tendenciu zotrvavat na urCitej Urovni, hovorime
o strnulosti miezd, resp. o ich nepruznosti smerom nadol (v smere jej
poklesu). Nepruznost’ miezd vysvetluje ekonomicka tedria viacerymi
skuto¢nost’ami. NajcastejSie sa uvadza vplyv odborov na trh prace, zadsahy
Statu, stanovovanie minimalnej mzdy, politika podnikov, ktoré sa snazia
udrziavat’ vysokokvalifikovani pracovnu silu za vys$Siu mzdu, ale aj
existencia navzajom nekonkuren¢nych skupin na strane ponuky prace.

V kazdej ekonomike sa stretdvame so mzdovymi rozdielmi. Mzdové
rozdiely vznikaji z dévodu:

e kompenzacii (za Skodlivé, neatraktivne druhy prac, za nadcasy, riziko),

o kvality prace (aj rovnaké druhy prac su vykonavané s r6znou kvalitou
v dosledku individualnych schopnosti, nadania, skisenosti),

e jedinecnosti nicktorych druhov prac (niektoré druhy prac st vynimocné
avpodstate nesubstituovatel'né, ich vykonavatelia poberaju tzv. Cista
ekonomickt rentu — $pickovi  Sportovci a pod.).

Mnohé rozdiely v mzdach su zapriCinené tiez rozdielnou uroviiou
rozvoja odvetvi, ekonomik a regionov, ale aj vplyvom diskriminacie na
trhu prace (diskriminacia pohlavia, rasy, veku).

Z ddvodu roznej kvality prac, heterogénnosti, ale aj uzavretosti
mnohych ¢iastkovych trhov prace sa cena prace li§i od rovnovaznej ceny
danej ponukou adopytom po praci. Za predpokladu, ze by trh prace
fungoval ako dokonale konkurenény trh (prace by boli homogénne,
existovala by moznost prelievania jednotlivych druhov pric medzi
Ciastkovymi trhmi, vSetky subjekty by boli rovnako ekonomicky silné
arovnako informované o situdcii na trhu prace), mzda by mala tendenciu
udrziavat’ sa na urovni rovnovaznej mzdy — Wy, (graf 16).

Nakol'ko vsak trh prace funguje ako nedokonale konkurenény trh,
vznika docasny alebo trvaly nesulad medzi ponukou a dopytom po praci,
ktory nadobuda formu prevahy ponuky nad dopytom v podobe
nezamestnanosti. Nezamestnanost’ je vazny makroekonomicky problém
najmi vtedy, ak je dlhodoba a nedobrovolna. Uvedené problémy skiima
makrekonomia.
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Graf 16 Rovnoviha na trhu prace

Na grafe je znazornena idealna situdcia na trhu prace, kedy sa dopyt
po praci (D) rovna ponuke prace (S), na trhu je rovnovazna mzda (Wg),
ktort akceptuju tak podniky ako aj jednotlivci. Sucasne je na trhu
zamestnané rovnovazne mnozstvo pracovnych sil — Lg. Pismenom L
oznacujeme bud’ pocet pracovnych sil alebo pocet odpracovanych hodin.

9.3 Trh péody a rentové vzt’ahy

Na trhu pdédy vystupuju vlastnici pody, ktori predstavuju ponuku
pddy a prenajimatelia pddy, ktori predstavuju dopyt po pdde. Budeme
uvazovat’ s vyuzitim pddy predovsetkym na polnohospodarske tcely a so
skuto¢nost'ou, ze pdda je predmetom prendjmu. Abstrahujeme zatial od
moznosti, ze by vlastnici sami podu obrabali.

Péda patri k primarnym vyrobnym faktorom, pricom jej mnozstvo
je absolitne obmedzené, raz anavzdy dané prirodnymi podmienkami.
Z uvedeného dovodu je krivka ponuky pody absolutne nepruzna, zvisla
(na grafe 17 - krivka S).

Dopyt po pode necustile rastie, pretoZe rastie dopyt po potravinach
a produktoch, ktoré st na pode vyrabané. Neustaly rast dopytu po pdde
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sposobuje, ze rastie cena pody. Na grafe 17 posun krivky dopytu smerom
ahor z D| na D, arast ceny z R; na R,.

Graf 17 Trh pody a rovnovaha na trhu pody

Cenou pddy je renta, jej vyska je zndzornena plochou obdiznika (0,
Zg, Ei, Ry) na grafe 17. V dosledku rastu dopytu po pdde, rastie aj vyska
pozemkovej renty (plocha obdiznika — 0, Zg, Es, Ry).

Pri cene pody rozliujeme, ¢i poda je predmetom prendjmu alebo
predaja. V pripade, Ze je pdda prenajimana na ur€ity ¢as, cenu pody mozno
vyjadrit’ ako ro¢ni pozemkovu rentu. Jej vyska zavisi od kvality a polohy
pddy, teda od vzdialenosti pody od miesta predaja produktov, ktoré sa
z pody ziskali. V pripade predaja pody vlastnikom mozno cenu pdody
vyjadrit’ vztahom:

rotna pozemkova renta
KR = P )

- — 100,
urokova miera

kde KR — kapitalizovana renta.
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Pismenom ,,R“ sme oznacili cenu pddy pri predaji - kapitalizovanu
rentu.Uvedeny vztah vyjadruje skutocnost, Ze vlastnik pddy bude chciet’
predat’ pddu minimalne za takl sumu penazi, ktord ak ju ulozi v banke,
bude mu prinasat rocny vynos (Urok) vo vySke pdvodnej rocnej
pozemkovej renty, ktort poberal pred predajom pddy.

Aj na trh s pédou vstupuje $tat, podobne ako na trh prace. Dovody
Statnej regulacie spocivaju najmi vtom, Ze podda je nenahraditelny
a obmedzeny vyrobny faktor, vyroba na pode je zavisla na klimatickych
a dalSich rizikovych faktoroch, pdda poskytuje statky, ktoré sluzia
uspokojovaniu zakladnej zivotnej potreby obyvatelstva — vyzivy.
V stcasnosti su  otazky zasahov S§tatu do trhu spoédou ado
polnohospodarskej produkcie predmetom viacerych diskusii najmi
v byvalych centralne planovanych ekonomikach a budi sa pravdepodobne
dlhodobo riesit’ i po ich vstupe do EU.

9.4. Trh kapitalu

Kapital je odvodeny vyrobny faktor, ktory bol uz I'udskou pracou
vyprodukovany. Kapital vystupuje v roznych podobach (kapital T'udsky
a finan¢ny, kapital fixny a obezny, kapitdl vlastny a cudzi, kapitdl realny
a penazny), preto je skimanie jeho podstaty zna¢ne naro¢né. My budeme
vychadzat’ z predpokladu, Ze najddlezitejSim druhom kapitalu je penazny
kapital, pretoze ndkup surovin, materialu, ale najmi strojov, zariadeni ¢i
budov vyZaduje velkli sumu penazi a pouzitie aj cudzich zdrojov.

Dopyt po pefiaznom kapitali predstavuji podniky, ktoré maja
zaujem o docasne vol'né penazné prostriedky na trhu, aby mohli rozsirovat’
alebo zdokonal'ovat’ svoju vyrobu. Ich dopyt bude rast’, ak cena kapitalu —
urok bude klesat anaopak. Krivka dopytu po penaznom Kkapitali je
klesajuca (graf 18).

Ponuku kapitalu predstavuji bankové institicie (komeréné banky),
ktoré zhromazd'uju docasne volné penazné prostriedky domacnosti alebo
podnikov s cielom ich d’alSieho zhodnotenia. Ponuka kapitdlu zavisi od
ceny kapitalu — Groku a mnozstva penazi, ktoré mozno ponukat’ na trhu.
Komeréné banky funguji na principe Ciastocného krytia depozit aich
¢innost’ je regulovana centralnou bankou. Velkost' ponuky penazného
kapitalu komerénymi bankami zavisi od politiky centralnej banky, ale aj od
podielu uspor obyvatel'stva na dochodku, ktory je v dlhom obdobi relativne
staly. Komeréné banky obhospodaruji uspory obyvatel'stva, ktoré
predstavuju podstatni Cast’ ponuky penazného kapitalu. Nakolko vSak
uspory su len ¢ast'ou disponibilného dochodku (druht ¢ast’ tvori spotreba),
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st malo citlivé na zmenu Grokovej miery ako Specifickej ceny penazi. Aj za
predpokladu, Zze by turokovd miera podstatne vzrastla, domdacnosti
pravdepodobne nezvysia svoje Uspory, pretoze spotreba predstavuje
relativne velkt a stabilni cast’ ich disponibilného dbéchodku. Z vyssie
uvedenych dovodov je krivka ponuky penaZzného kapitilu v kratkom
¢asovom obdobi zvisla, nepruzna.

Ak by sme predpokladali dlhé ¢asové obdobie, v ktorom ekonomika
a jej bohatstvo rastie, mozno uvazovat’ o raste ponuky penazného kapitalu,
ktory by bol prejavom rastu dochodkov a bohatstva obyvatel'stva. V dlhom
¢asovom obdobi teda mozno predpokladat rast ponuky penazného kapitalu,
¢o je na grafe 18 znazornené ako posun krivky ponuky smerom von
doprava z S; na S,.

Graf 18 Trh kapitalu

Graf 18 znazornuje situaciu na trhu penazného kapitalu, kde Mg
predstavuje mnozstvo kapitalu, i — Grokovi mieru, D — dopyt po kapitali
a S — ponuku kapitalu. Rovnovaha nastava pri rovnosti dopytu a ponuky, ¢o
predstavuje priesecnik krivky dopytu a ponuky — bod E. Bod E stcasne
vyjadruje, Ze urokovd miera - ig, ponikané ipozadované mnoZzstvo
penazného kapitalu — Mg st rovnovazne.
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Pri trhu penazného kapitalu je dolezité rozliSovat' pojmy urok
a irokova miera. Urok je suma penazi, ktora predstavuje vynos alebo
néklad pre poskytovatel'a alebo diznika pefiazi. Je to roéna suma pefiazi
vypocitana na zéklade urokovej miery, teda percentualnej miery
vynosovosti penazi. Vysku urokovej miery (i) mozno vyjadrit’ nasledovne:

ro¢ny urok

i= .
vloZeny (alebo pozic¢any) kapital

Pri cene penazného kapitalu je tiez dolezité rozliSovat’ nominalny
aredlny urok, alebo nominalnu aredlnu urokovi mieru. Nominalna
urokova miera je miera vynosu (nakladu) z danej sumy penazi, realna
urokova miera je nomindlna urokova miera minus miera inflacie.
RozliSenie nomindlnej aredlnej trokovej miery je dolezité nielen pre
rozhodovanie vyrobcu (podniku), ale aj pre rozhodovanie jednotlivca
o spdsobe pouzitia docasne volnych penaznych prostriedkov. Ich pouzitie
alebo vynalozenie bude pravdepodobne odlisné v ¢ase nizkej a vysokej
miery inflacie.

Otazky na diskusiu:

1. Vysvetlite rastici vyznam ludského kapitalu a porovnajte ho
s kapitalom finanénym.

2. Akéa vysokd mzda by podla Vas mohla na Slovensku spdsobit’ zmenu
substitu¢ného efektu na efekt dochodkovy a zmenit’ tvar krivky ponuky
prace?

3. Ktoré problémy povazujete za najvaznejSie na trhu pody? Mal by trhu
pody zasahovat §tat? Ak ano, akymi néstrojmi?

4. Ako vplyva urokova miera na dopyt a ponuku peniazného kapitalu?

5. Urok sa povazuje za alternativny naklad alebo cenu obetovanych
prilezitosti. Vysvetlite preco.
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X. DOCHODKY A ICH ROZDELOVANIE

V predchadzajicej téme sme sa zaoberali trhmi vyrobnych faktorov,
kde sme zistili, Ze jednotlivym vlastnikom vyrobnych faktorov prinalezia
dochodky. Dochodky rozdel'ované trhom na zaklade ponuky a dopytu vSak
spravidla nestaCia na uspokojovanie potrieb vSetkych obyvatelov danej
ekonomiky. Navyse, trh rozdeluje dochodky nerovnomerne, v désledku
¢oho vznika socialne napétie.

Cielom zavereénej kapitoly je na zaklade vyuzitia doteraz ziskanych
poznatkov pochopit vyznam rozdelovania dochodkov, préiny ich
nerovnosti a moznosti rieSenia tychto nerovnosti. Téma je prienikom
mikroekonomickej, makroekonomickej a hospodarsko-politickej trovne
a predpoklada vyuzitie znalosti d’alSich suvisiacich disciplin — zékladov
filozofie, historie, socioldgie a politologie.

10.1 Podstata a formy dochodkov

Déchodok definujeme ako tokovu veli¢inu, ktora vyjadruje celkovy
objem penazi, ktory plynie jednotlivcovi (domdacnosti) za urcité ¢asové
obdobie, spravidla za jeden rok.

Hlavnymi zdrojmi déchodkov su:

o schopnost’ pracovat’, z coho vlastnikovi pracovnej sily plynie prijem za
pracu — mzda,

e vlastnictvo pddy, z coho vlastnikovi pody plynie renta,

e vlastnictvo kapitalu, zcoho plynie jeho vlastnikovi zisk, urok,
dividenda,

e Stat ajeho vydavky v podobe transférovych platieb (vydavkov) pre
urciti Cast’ oyvatel'stva(socidlne davky, podpora v nezamestnanosti,
invalidné, vdovské a iné dochodky).

Doéchodky mozno ¢lenit’ zréznych hladisk. Hovorime spravidla
o tzv. parovych kategoriach dochodkov, z ktorych s najdodlezitejsie
tieto:

L

a) pracovny, dochodok z vlastnictva pody a kapitalu

b) transférovy

1L

a) osobny

b) disponibilny (osobny déchodok ,,o¢isteny* o dane, povinné platby do
fondov)

I1I.

a) nominalny
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b) redlny (nominalny dochodok ,,0¢isteny* o inflaciu, rast cenovej hladiny)
V.

a) legalny

b) nelegalny

V.

a) bezny

b) permanentny déchodok.

Permanentnym déchodkom rozumieme dbéchodok, ktory mozno
ocakavat’ v buducnosti na zaklade sucasnej hodnoty bohatstva a vysky
dochodku aktory zahfiia aj tGspory z minulosti. Autorom pojmu
permanentny dochodok je predstavitel monetarizmu M. Friedman (1912 -),
nositel’ Nobelovej ceny.

10.2 Pric¢iny nerovnosti v dochodkoch

Doterajsi vyvoj Vv jednotlivych ekonomikach potvrdzuje, ze
dochodky st nerovnomerne rozdelované a medzi jednotlivymi skupinami
ludi existuju rozdiely nielen vo vyske dochodkov, ale aj v bohatstve
avzivotnej urovni. V tejto suvislosti si mozno polozit' otazku, co
spdsobuje nerovnosti v dochodkoch jednotliveov?

Ekonomicka teéria rozliSuje dve skupiny Cinitelov, ktoré sposobuju
nerovnosti v déchodkoch: trhové a netrhové Cinitele.

Pod trhovymi ¢initePmi rozumieme konkrétny dopyt a ponuku
vyrobnych faktorov, mnozstvo aspOsoby pouzitia vyrobnych faktorov,
cenu vyrobnych faktorov. Ide teda o Cinitele, ktoré posobia priamo na trhu
vyrobnych faktorov.

Pod netrhovymi cinitePmi chapeme napriklad vrodené alebo
ziskané schopnosti, subjektivnu vykonnost, mobilitu, vek, pohlavie,
pociatocné rozdelenie bohatstva, ale aj Stastie a konexie.

Obidve skupiny Ccinitelov sa navzajom prelinaju a v konkrétnych
podmienkach jednotlivych ekonomik moézu prevladat’ raz trhové araz
netrhové Cinitele. V zdsade vsSak, vo fungujicich ekonomikach maja
rozhodujice miesto trhové Cinitele. Pre ekonomiky, ktoré len nedavno
nastlpili cestu trhovo orientovanej spolocnosti, vratane Slovenska, byva
vplyv netrhovych Cinitelov vyrazny (konexie, rodinkarstvo, ale aj vek,
pohlavie).

Ekonomicka teodria spolu s d’al§imi vednymi disciplinami sleduje
rozne vztahy zavislosti napriklad medzi déchodkom a velkost'ou
spotreby podPla veku, medzi déchodkom a kvalifikaciou, pripadne medzi
dochodkom a schopnost’ami jednotlivea. Pri sledovani vzt'ahu déchodok
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— spotreba mozno zistit, ze pri nizkych déchodkoch je spotreba vyssia
(Tudia ziju na dlh), zatial’ ¢o pri vysokych dochodkoch spotreba sice rastie,
ale pomal$im tempom a tvoria sa uspory.

Sledovanie vztahu doéchodok akvalifikdcia predpoklada tiez
zakomponovat’ vek jednotlivca. Zo vztahu déochodok — kvalifikacia — vek
vyplyva, Ze u nizkokvalifikovanych l'udi dochodok rastie v skorSom veku
(pred 20. rokom veku Zivota), avSak neskor déchodok zotrvava takmer na
rovnakej urovni (ceteris paribus), ak si jednotlivec podstatne nezvysi
kvalifikdciu. Vysokokvalifikovani jednotlivei sice zacinaju poberat’
dochodok (mzdu) neskdr (okolo 25. roku veku Zivota), avSak tento

postupne rastic ovela rychlejsim tempom ako u nizkokvalifikovanych
jednotliveov (graf 19).

Graf 19 Vzt'ah dochodku, kvalifikacie a veku
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V sucasnosti sa Casto diskutuje o otazke zvySovania vzdelanostnej
urovne obyvatel'stva a jeho pristupe k sluzbam vzdelavania. Rozhodnutia
o investiciach do vzdelenia stvisia s alternativnymi nakladmi, o ktorych
sme hovorili v podkapitole 2.2. Porovnavanim nakladov a ocakavanych
vynosov (vyssicho prijmu v budicnosti, ale aj prestize a spolo¢enského
postavenia) zo vzdelania, zistuje jednotlivec nielen skutocné néklady na
vzdelanie, ale aj alternativne naklady alebo naklady obetovanych
prilezitosti (napriklad uslu mzdu pocas vysokoskolského vzdelavania).
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Nakolko nerovnosti v déchodkoch inapriek rozvoju ekonomiky
nielen pretrvavaju, ale sa aj prehlbuju, vstupuje do hry Stat svojimi
prerozdelovacimi mechanizmami. Ich cielom je zmiernit’ nerovnost’
v dochodkoch na ekonomicky a socialne tinosni mieru.

Otazka prerozdelovacich procesov je vzdy velmi citlivd ariesi sa
kompromisom alebo politickym vyjednavanim. Problém spociva v tom, zZe
akékol'vek prerozdelovanie vnasa do povodného rozdelenia dochodkov
abohatstva  prvky  nespravodlivosti a nespokojnosti.  Miera
prerozdel’'ovacich procesov vzdy zavisi od stupiia nerovnosti v dochodkoch.
Aby bolo mozné rozhodnut, vakej miere prerozdelit dochodky, je
potrebné odmerat’ ich nerovnost’.

10.3 Meranie nerovnosti v dochodkoch

Na meranie nerovnosti v dochodkoch sluzia dva jednoduché nastroje:
e Lorenzova krivka a
e Giniho koeficient.

Lorenzova krivka vyjadruje kumulativne percentudlne rozdelenie
dochodkov medzi percentudlne rozdelené skupiny obyvatel'stva
(domacnosti). Na grafe 20 st na osi ,,x“ znazornené percentualne rozdelené
domacnosti a na osi ,,y*“ — percentualne rozdelené dochodky (prijmy).

Graf 20 Lorenzova krivka
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Z grafu mozno odvodit’ tieto skutocnosti:
e absolutne rovnostarske rozdelenie dochodkov,
e absolutnu nerovnost’ v dochodkoch,
e realne rozdelenie dochodkov.

Trom pripadom rozdelenia déchodkov zodpovedaji tri Lorenzove
krivky:

a) idealna Lorenzova krivka, ktora je vedena pod 45-stupfiovym uhlom
(kazdy bod na nej predstavuje absolutnu rovnost v déchodkoch,
napriklad 10 % domacnosti pobera 10 % dochodkov v spolocnosti),

b) Lorenzova krivka, ktord znazorfiuje absolitnu nerovnost’
v dochodkoch. Krivka je totozna s osou ,,x*“ a v bode 100 % na osi ,,x“
sa meni na kolmicu na os ,,x“. Prikladom méze byt situacia, kedy 1 %
domaécnosti pobera 100 % dochodkov v spoloc¢nosti,

c) skutoéna Lorenzova Krivka, ktora sa nachadza medzi dvoma
extrémami — medzi idealnou Lorenzovou krivkou a krivkou, ktora
znéazoriuje absolutnu nerovnost’ v rozdel'ovani dochodkov.

Plati, ze ¢im je skutocna Lorenzova krivka bliZsie k idealnej
Lorenzovej krivke, tym je rozdelenie déchodkov v ekonomike
rovnomernejSie a naopak. Lorenzova krivka je teda jednoduchym
nastrojom na sledovanie zmien vrozdelovani doéchodkov, ale aj na
vzajomné porovnanie miery nerovnosti v dochodkoch medzi jednotlivymi
ekonomikami.

Druhym nastrojom merania nerovnosti v déchodkoch je Giniho
koeficient. Giniho koeficient je odvodeny z Lorenzovej krivky, pretoze
porovnava skuto¢nua Lorenzovu krivku (plochu A na grafe 20) s idealnou
Lorenzovou krivkou (s plochou B na grafe 20). Porovnanim hodnoty oboch
ploch dostavame Giniho koeficient, ktorého tvar mozno zapisat’:

Giniho koeficient moéze lezat' v intervale (0, 1). Hodnota 0
predstavuje absolutne nespravodlivé rozdelenie dochodkov, hodnota 1 —
absolutne rovnostarske rozdelenie. Skutoéna hodnota Giniho koeficientu
sa pohybuje vo vyspelych ekonomikach okolo 0,3 — 0,4, o predstavuje
znacéne nerovnomerné rozdelenie dochodkov.

S meranim nerovnosti dochodkov je uzko spity problém bohatstva
a kvality zivota. Bohatstvo je stavova velifina, ktora predstavuje Cistt
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hodnotu majetku domacnosti, ktora pozostdva zo sumy hmotnych statkov
(majetku) a sumy finan¢nych aktiv.

Pri sledovani bohatstva ako ekonomickej kategorie dospievame
k poznaniu, ze nerovnosti v majetku a v bohatstve medzi jednotlivcami (ale
aj medzi krajinami) st ovela vic¢sie ako nerovnosti v dochodkoch. Vécsie
nerovnosti sa vysvetl'ujii Casto dedi¢stvom, §tastim, sporivostou alebo
vacsim sklonom niektorych I'udi k riziku. Bez ohl'adu na to, aké stanovisko
a vysvetlenie zaujmeme k pri¢indm nerovnosti, treba tieto nerovnosti
vnimat, sledovat apodla moznosti pozitivne ovplyvilovat najmi
vlastnymi rozhodnutiami.

V uvode do ekonémie sme hovorili o tom, Ze zdroje su obmedzené
a vzacne, zatial' co potreby s nekonec¢né. Z tohto pohladu je nevyhnutna
racionalna volba, ktora vzdy znamena volbu v prospech nie¢oho a na
ukor niecoho. Vo svete vzacnosti statkov iného rieSenia niet a plati to pre
jednotlivca, podnik i Stat.

Vsetky dalsie otazky, tsudky a hodnotenia stvisia s normativnym
pristupom k ekonomickym javom a procesom. Su to otazky typu — ako by
to malo byt. Pre moznu odpoved’ na tieto otazky je nevyhnutné zvladnut’ aj
druhu cast’ Zakladov ekonomie, ktora sa venuje makroekonomickym
a hospodarsko-politickym problémom.

Otazky na diskusiu:

1. Pomocou Sstatistickych tidajov porovnajte vybrané druhy dochodkov
aich vyvoj. Pokuste sa o komparaciu trovne déchodkov v SR a vo
vyspelych ekonomikach.

2. Zddévodnite, preco zavislost' dochodku, kvalifikacie a veku znazornena
v grafe 19 nemusi platit’ pre vSetky skupiny obyvatel'stva.

3. Pomocou dopliujtcej literatiry (napriklad Ekonomickej encyklopédie)
vysvetlite pojem ,,stratifikdcia spolo¢nosti“ a aplikujte tento pojem na
podmienky Slovenska.

4. Vysvetlite obsah pojmu ,,kvalita zivota“.

5. Ako vnimate pojmy ,diferencidcia dochodkov* a ,nerovnost
dochodkov*?

6. Pracujte s pojmami ,,rovnost™ a ,,spravodlivost™ a diskutujte o vyzname
etiky v rozdel'ovani dochodkov.
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